AKiB YENi BASLAYANLAR iCiN iHRACAT
REHBERI VE ODEME YONTEMLERI
e Nasil Thracatci Olunur?
* Hedef Pazar Secimi ve Miisteri Arastirmasi
* SOzlesmenin 6nemi ve Proforma
e Pesin Odeme, taraflar icin avantaj ve dezavantajlari
Mal Mukabili, riskten korunma yontemleri
Vesalk Mukabili, artisi, eksisi
Kabul Kredili Vesaik Mukabili, avantaj ve
dezavantajlar
 Akreditifler, niye tercih edilmeli, niye edilmiyor.
 Somut 6rnek olaylar & Interaktif katilim

24 Eyliil 2024

AKIB / Mersin
TURQNQKW
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DIS TICARETIN TARAFLARI

ALICI / ITHALATCI / AMIR
(Buyer/ Importer / Principal)

Alici, saticiile yaptig
sozlesme kapsaminda 6deme
veya teminat saglamakla
yukimli olan taraftir.

-

@ .~ BANK ™
SATICI / iIHRACATCI / LEHTAR BANKALAR
(Seller/ Exporter / Beneficiary) (Banks)

Satic, alici ile yaptigl s6zlesme
kapsaminda mal veya hizmeti
teslim etmekle yukimlu olan
taraftir.

Bankalar duruma gore bazen
guvence veren bazende
aracilik hizmeti veren taraftir

TURANAKIN

DI$ TICARET & DANISMANUIX LTD. ST
FOREIGN TRADE & CONSULTING



DIS TICARET NASIL BASLAR

ALICI PAZARLAMA SATICI

SATIS SOZLESMESI

-Teslim Sekli (incoterms)
-Odeme Sekli (Payment Terms)

UUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUUU



NASIL IHRACATCI OLUNUR

ihracata baslayabilmek icin Tiirkiye sinirlari icinde resmi olarak kurulmus bir sirkete :
sahip olunmalidir. Bu firma Anonim Sirket, Limited Sirket ve Sahis Sirketi gibi tiirlerden
secilebilmektedir. Bu firma sirasiyla Vergi Dairesine, Ticaret Sicil Memurluguna, Ticaret
Odasina ve Ihracatgi Birligine kayit asamalarindan gectiginde ihracatgi firma unvanini
kazanmis olur.

SIRA IHRACATTA

ihracatta Fizibilite Analizi

1) i¢ pazardaki sirket performansinizi analiz edin; yonetim, (iriin, belge, kurumsal,
bltce, pazarlama vb. acilarindan ihracata hazir misiniz.

2) Sirketinizin kapasite durumunu inceleyin, siparis yonetimi yapin,

3) Hedef pazarlarinizi belirleyin, pazarin demografik, sosyal, politik ve ekonomik
faktorlerini goz oniine alin,

4) Ihracat pazarlama, dis ticaretin finansmani, mevzuat vb. konular daha az hata
yapmak icin uzmanlara danisin,

5) Her firma/kisi kendi tGrinlnin hedef pazarini kendisi daha iyi bilmeli, bu pazarlari
uluslararasi dis ticaret istatistik verileri, ihracat potansiyeli ve ihracat degisim trendleri
acisindan irdeleyin,

6) Uluslararasi pazarlarda rekabet edebilmek icin bitce, maliyet ve etkin pazarlama

». analizlerinde ihracata yonelik devlet yardimlarindan, Dahilde isleme Rejimi gibi

‘kamusal desteklerden yararlanin. TURANAKIN



NEDEN iHRACAT ? FIRMANIZ NELER KAZANACE

e Satis ve karlari artirmalk,

e Diinya pazarlarindan pay almalk,

e ic pazara olan bagimliligi azaltmak,

e Pazar dalgalanmalarini dengede tutmak,
e Fazla Uretim kapasitesini satmalk,

e Daha uygun finansman saglamak, finans kuruluslarinin olumlu bakisi,

e Rekabet gliclinu artirmak,

e Uluslararasi sirket, marka, kalite bilinci yaratmak, teknoloji gelistirmek,
kiiresel sirket olmak,

e Kaliteyi artirmaya 6zendirip firmayi daha Ust lige tasimalk,

e ilave istihdam yaratmak,

e Ticari riskleri azaltmak,

e Sirketinizin uluslararasi is kilturinu gelistirmek,

e 500 bin dolar Ustu ihracatta yesil pasaport temini,

e Dis ticaret ve cari acigin azalmasina yardimci olmak, tlke ekonomisine katki

TURQNQKIN
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IHRACAT ICIN STRATEJIK YONETIM ANL

STRATEJIK
YONETIM

STRATEJIK YONETIM; Organizasyonun amag ve hedeflerine ulasabilmesi icin
fonksiyon ustu kararlarin formule edilmesi, uygulanmasi ve
degerlendirilmesidir. isletmeyi FARKLI bir YAPIYA evriltme cabasidir.

PUSULA ve SAAT GIBIDIR: ISLETMEYi, ULASMAK ISTEDIGI YERE GOTURUR ve
kisa surede gerceklestirir.

STRATEJILERI BIR YONETIM ARACI HALINE GETIRMEK, “STRATEJIK PLANLAMA”
ile daha kolay!

STRATEJIK PLAN; STRATEJIK YONETIMIN BIR UYGULAMA ARACIDIR. Sirketin

»bulundugu yer ile ulasmayi istedigi yer arasindaki yolu tarif eder.

@ DI TICARET & DANISMANLIX LTD, $T1
FOREIGN TRADE & CONSULTING



IHRACAT ICIN STRATEJIK PLANLAMA |

Stratejik planlama; isletmelerin mevcut durum, misyon ve temel ilkelerinden™
hareketle

— bir vizyon olusturmalari,

— bu vizyona uygun amac ve hedefler saptamalari

— Olculebilir gostergeler gelistirerek, basariyi izleme ve degerlendirmeleri
surecini ifade eden katilimci ve esnek bir planlama yaklasimidir.

Stratejik Planlama Siireci

Neredeyiz?

— Durum analizi

e Nereye ulasmak istiyoruz? Misyon ve Ilkeler
— Vizyona dogru tasiyan Amaclar ve Hedefler = ;d@@‘ -
e Gitmek istedigimiz yere nasil ulasabiliriz? ‘,@g STRATEG":
— Faaliyetler, Projeler ve Blitce = DB .
e Basarimizi nasil izler ve degerlendiririz?
—jzleme

— Degerlendirme ve Performans Olcimii

. TURANAKIN

e DI$ TICARET & DANISMANUIX LTD. ST
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ETKILI IHRACAT ETKILi PLANLAMA IL

lhracat icin Stratejik Planlama

ihracat icin 5 Asamal Hazirhk

1.Asama 2. Asama 3.Asama 4.Asama 5.Asama
Isletmeyi Hazirlamak Pazar Arastirmasi Pazarlama Stratejisi Pazara Giris ihracat
olusturmak

LA

Ld

21
Genel Pazar
Aragtirmasi

2.2
Sektorel Aragtirma
23

S
4.1
Pazara Girig
Opsiyonlari

3.1
Pazarlama Plani ile
Baslamak

Uluslararasi Ticareti
Anlamak

32
Online Strateji
Olusturmak

33
Kazanan is olusturmak

4.2
Pazar Ziyaretleri

4.3
Finans ve Sozlegme

1.2
ihracata Hazir miyiz?

1.3
ihracat Plani
Gelistirmek

Pazar Bilgilerini
Toplama

>

il

5.1
Yiikleme Oncesi
islemleri

5.2
Yiikleme iglemleri

5.3
Takip ve Teslimat

| UIRHNHKIN

DIS TICARET & DANISMANLIK LTD.
FOREIGN TRADE & C



IHRACAT PLANI NASIL YAPILIR

1. Sirket Meveut Durum Analizi:

1. Sirket
Mevcut
Durum
Analizi

R

11.
12,
13.
14.
15.

16.
17.
18.

Sirketin meveut durumu ve yetkinliklerinin analizi.
Sirket 15 tanimi ve stratejisinin analizi.

Hedef miigter1 grubunun analizi. 2 Deger
Hedef miister1 grubunun ihtiyaglarimin degerlendirilmesi Zinciri
Uriin konumlandirma kararimim analizi. Analizi
Rakip bilgisi ve yapisimn analizi.
Sirket yonetim siireclerinin ve yetkinliklerinin degerlendirilmes.
Planlama, uygulama ve kontrol siire¢lerinin analizi.
Insan kaynag, fiziksel altyaps, bilgi/know how, insan kaynag: ve
finansal kaynaklarm analizi.

. Sirket tiretim siireclerinin ve yetkinliklerinin degerlendirilmesi.
Uretim kalitesinin degerlendirilmesi. 3. Rekabet
Uretimde planlama siirecinin degerlendirilmesi. Analizi

Uretimde esneklik ve tasarmin degerlendirilmesi.
Uretim maliyetlerinin degerlendirilmesi.

Sirket pazarlama siireclerinin ve yetkinliklerinin
degerlendirilmesi.

Pazarlamada iletisimin degerlendirilmesi.

Dagitim kanali tercihi ve yapisinin degerlendirilmes.
Promosyon ve tanttim caligmalarmimn degerlendirilmesi.

Sirket altyapist analizi.

Insan kaynaklart yonetimi analizi.
Teknoloj gelistirme analizi.
Tedank analizi.

Lojistik analiz1,

Uretim stireglert analizi.
Pazarlama ve satss analizi,
Satis sonrast hizmetler analizi,

Her bir proje kattlumest her bir sirket igin sayssallagtirilmis;

Pazara giris engeli analizi.

Tedanikeilerin pazarlik giicil analizi.
Misterilerin pazarlik gileii analiz:.

Tkame firtinler analizi.

Meveut pazarda rekabetin durumu analizi.

TURANAKIN

DIS TICARET & DANISMANLIX LTD. $T1
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4. Hedef Pazar
Analizi

5. Parzarlama
Stratejisi

6. Markalasma
Stratejisi

7. FE-ihracat

Hedef pazarin belirlenmesi
Hedef pazar dogrulama galismasa,

Hedef pazara vonelik olasi stratejik segmentlerin tammlanmasi,
Stratejik segment rekabet analizinin hedef pazarda faaliyvet
gosteren oyuncular bazinda ayrimtili olarak gerceklestirilmes: ve
faydalaniec:1 girket icin en uygun stratejik segmentin belirlenmesi.
Secgilen stratejik segmente vonelik iiriin ve hizmet seceneklermin
degerlendirilmesi.

Hedef pazarda segmente iliskin tiretim. dis ticaret, tarife ve tarife
dis1 engeller gtz 6niine alinarak dogrulama galismas: yapilmasa,
Hedef pazar potansiyel miister: gruplarmnin/ olas: ortakliklarin ve
ihtivaglarinin tamimlanmasi.

Hedef mmiister: gruplann 6n gorismelerinin ve dogrulama
calismalarimin yvapilmasi

Uriin konumlandirma Ve fiyatlandirma alternatiflerinin
belirlenmesai.

Dagitim kanali tercihinin belirlenmesi ve planlanmasai.

Iletisimin ve tanitimin planlanmasi,

Operasyonsl planlamanin Ve kaynalk gereksimimlerinin
tamamlanmasi.

Ismi wve logosuyla birlikte bir markanmm tasarlanmasi. tescilli
markasi varsa isim ve logosunun gdHzden gegirilmesi

Y urt disi marka tescil analizi gerceklestirilimesa

Marka performansi dlgiimii gelistirilmesi

Markanmm algisinin tespit edilmesi

Pazarlama we marka iletisim wve planlarmm sirket stratejisi ile
uyumunun arastirilmas:

Marka stratejisi hazirlanmasa

E-Thracat

TURANAKIN
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IHRACATTA PAZAR ARASTIRMASI

Sirket ici Kaynaklar: Sirket gecmisten bugiine ihracat-ithalat
faaliyetleri yuruten bir sirket konumundaysa, bu kapsamda
yapilmis olan yazismalar, arastirmalar, misteri kontak
bilgileri ve raporlar bu kaynaklar arasinda yer alir.

Ulusal Kuruluslardan Saglanacak Veriler: Bakanliklar,
Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB), Ticaret Odalari,
Ihracatci Birlikleri, TUIK, Ticaret Misavirlikleri vb

Internet ve Dijital Platformlar: Trade Map, Kolay ihracat,
Trade Atlas, Adabte (Tendata), Turkish Exporters, Kompass,
Europages, Alibaba vb ve yiizlerce Uriin ve Ulke bazli siteler

" YRR
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IHRACATTA HEDEF PAZAR

»Hedef pazar secimi, pazarlarin bolimlendirilerek isletmeye en ideal pazarin
secilmesine, kar ve yuksek ciro hedeflerine ulasmasina ve her pazarin
taleplerine dikkat ederek o pazarin tercih ve isteklerinin karsilanmasina
yardimci olmaktadir.

> isletmeler ihracat stratejilerine bagli olarak hedef pazar belirlerken su
sorulara cevap aramalari gerekmektedir;

ihracati yapilmasi istenen Uriiniin diinya pazarindaki durumu nedir?
Belirlenmis olan pazardaki gimruk ve vergi kosullari nedir?

» Bir isletmenin hedef pazar belirlerken bazi kriterlere daha dikkatli yaklasmasi
gerekmektedir;

Pazarin ithalat BiyukIigi

Ulkelerin Cari Acik Degerleri

Pazar payi ve Rakiplerin Payi

Birim Fiyat Analizi

ithalatci Ulkelerin Uzakliklari, Lojistik

Ozetle

DUNYADA EN COK ITHAL EDENLER iCINDEYSE

DUNYADAN ITHAL ETTiGi MIKTAR ARTIS TRENDINDEYSE

TURKIYENIN EN COK iHRAC ETTIGIi PAZARLAR iCINDEYSE

TURKIYEDEN iTHAL ETTiGi URUN ARTIS TRENDINDEYSE
- TURANAKIN

e DI$ TICARET DANISHA K LTD. $T1.
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r::. ./ BAKANLIGH
—I- i KOLAY iHRACAT PLATFORMU (e

Tamamlayici
urdin onerisi Ithalat¢| .v—‘“__::,
bllgllen

Kolay Ihracat Platformu
Zenginlesiyor

Platforma yeni eklenen tamamlayici Griin dnerisi,
potansiyel ithalatci bilgileri, egitim modulu, adim
adim ihracat rehberi ve chatbot fonksiyonlari ile
ihracatinizi artirmaya devam ediyoruz!




GTIP Giriniz

080810 - Elma (taze) Bu GTIP koduna 6zel diizenlemeler bulunabilir.Uyesi bulundugunuz Ihracatgi Birliginden bilgi edinmeniz tavsiye

edilmektedir.

@ GTIP arama icin Ticaret Bakanli§ Tarife Arama Motoru (TARA)
altyapisi kullaniimaktadir.

OB

Pazar Onerisi

ihracat Tercihleri

100,000 TL degerindeki pazarlama bitenizi iki 12 @ Hindistan
ilkeye dagitmay diistindyorsunuz.

A Hem Turkiye'den hem dlinyadan ¢ok sayida @ Irak
Ulkesi  farkli firma tarafindan tercih edilmektedir.
Dazenli ve strdirilebilir ticaret .
yapilabilmektedir. @ Libya
B Dinyadaki en blyik pazarlar arasinda yer @ Birlesik Arap Emirlikleri
Ulkesi  almakta veya Tirkiye'den yapilan toplam
ihracatta Ust siralarda gelmektedir. @ Malezya
Yukaridaki bilgileri g6z oniinde bulundurarak paranizi nasil .
dagitirsiniz? @ Suriye
A Ulkesi B Ulkesi Suudi Arabistan
50.000TL 50.000TL ‘
O @ Maldiv Adalari

Sonraki Soru — Glrcistan
~ e ——YYYYYYYYY




;o, [TC Export Potential Map
l : :

A\ SPOT EXPORT OPPORTUNITIES FOR TRADE DEVELOPMENT

HOME PRODUCTS

MARKETS

Export potential

FOR EXPORTER

Turkiye v
IN PRODUCT

080810 Apples, fresh .
COUNTRIES SUB-REGIONS

Search a country

| [=] East Asia v
[=] East Europe & Central Asia v
[=] EU & West Europe v

| [=] Middle East v

| [=] North America v

EXPORTERS

Spot export potential with ~ &* GAP CHART

25. Taipei, Chinese

24. Indonesia

23. Nepal
epalgy

22. Saudi Arabia
~

21. United Stat'

20. Senegal

19. Hong Kong SAR

& GEOMAP

1. Egypt

Tiirkiye in Apples,
fresh

EN FR ES

ABOUT v RESOURCES v

«% ANALYZE EXPORT POTENTIAL

2. United Kingdom

3. Russian Federation

4. Germany

5. Ira
pe q

6. Netherlands

7. Libya

8 United Arab Emirates




/;:, ITC Export Potential Map e

SPOT EXPORT OPPORTUNITIES FOR TRADE DEVELOPMENT

HOME PRODUCTS MARKETS EXPORTERS ABOUT v RESOURCES v

FOR EXPORTER

ited States

Turklye v 25. Azerbaijan A2 india
24. Norway -
. Italy
IN PRODUCT
. . o r 23. Somalia
150990 Olive oil, non-virgin, . @ Canada
mechanically extracted .
22. New Zealand
5. Russian Federation
COUNTRIES SUB-REGIONS 21. Korea, Republic of o
. - ' Brazil
(=] East Asia v 20. Pakistan _ Tirkiye in Olive ~ —— —
. oil, non-virgin,
[=] East Europe & Central Asia v mechamcaﬂym $7.Iraq
i v

[=] Eastern Africa 19. Yemen &

IEI EU & West Europe W 8. United Kingdom

[=] Middle East v 18 "F?n‘ Isi)l?micf_

. epublic o . ) i
IEI North America v 9. United Arab Emirates
[=] Pacific v 17. Netherlands
10. Australia
[=] South & Central America v
16. Germany )
[=] South Asia v RELE o
15. Taipei, Chinesef# W 4
[] caribbean v apan

1
14. Saudi Arabia . 13. China
[] central Africa v




Hizmet lhracath

- -
-a_/& 8__\_“% r;
Discover =

eooe the potential

Yurt disinda durinlerimin reklamini

Yurt disina gidip miusteri

yapmak veya yurt disinda bir
bulmak istiyorum. @ yerim olsun istiyorum @
=, ]
4:‘./
- n >
<=

W< g
' = /"—N. L
Z .
N Z
Hammaddelerimi vergisiz

almak, drinlerimi satarken
kalitemi ispatlamak istiyorum

Misterilerime uygun
kredi istiyorum ©)

Muisterimi tanimak ve
pazarimi 6grenmek
istiyorum

ko) = U

Sektsrumle birlikte
hareket etmek istiyorum ©)

-

L al

Uranimiu kendim
tasarlamak istiyorum ©)

Kuresel firmalarla
calismak istiyorum (KTZ)

:
%

Sanal Fuar

Pazara Giriste Dijital
Destekleri

Faaliyetlerim Desteklensin ©)

Dinya Markasi

Olmak Istiyorum <




"\ TORKIYE CUMHURIYETI N * TuRKIYE
:/ TICARET BAKANLIGI L

TESKILAT MEVZUAT ISTATISTIK ULKELER ILETiSIM E-BULTEN

Prof. Dr. Omer BOLAT

Ticaret Bakani

ol £ G in|

€

Ed Billten

Yilin 8 ayindaki denetimlerde 815,3 milyon lira ceza kesildi

Ticaret Bakanlidi, tiketicilerin taraf oldugu sozlesme, reklam, haksiz ticari uygulama, driin giivenlidi ve fiyat etiketi basta olmak Kolay ihracat Destekler “Ticaret"in
Uzere yurittigu denetimler kapsaminda, bu yilin 8 ayinda 815 milyon 323 bin 796 lira idari para cezasi uyguladi. Platformu Giindemi

K€ 4

‘ Yurt Digi
(N} [ AN N N NN ]

< ? TOMUNOGOR 0 Add Temsilciliklerimiz




Ihracat Pazarlama ve Satista Piif Noktalar

[sletmeden isletmeye pazarlama sistemi olan B2B farkli bircok iilkede ihracat
yapmanin temelini de olusturur. Hedef kitleye ulasabilmek, pazarlama trendlerine ayak
uydurabilmek ve rakiplerden bir adim 6ne gec¢ebilmek i¢in dijital doniisiimlere 6nem
vermek gerek.

* B2B Odakh ihracatta Dijital Pazarlama

* Cok Dilli Bir Web Sitesi : Kalite kontrol sistemlerini, ¢alisilan firma referanslari
gibi konularin da yer alacagi 1yi bir web sayfasi

* Etkili SEO Stratejisi : Hedef pazariniz olan iilkelerdeki arama motorlarinda kendi
anahtar kelimenizde reklamsiz ve dogal bir sekilde one ¢ikmanizi saglayan hizmettir.
* Sosyal medyay1 6nemseyin, sektorel gruplara dahil olun

* E-mail reklam stratejileri

* Google Ads gibi reklam ¢alismalari, yurtdis: ofisleri olan Damismanlarla calisma
* Linkedin, Sales Navigator kullanim

* Fuar ve Sektorel Networking Organizasyonlarina katihhm, ziyaretgi listeleri

* Kaliteye Vurgu

* Konsimento & Giimriik beyannamesi veri tabanlari

* Jhracat Basaris1 Saglamada Isletme Sahibinin Rolii

* Etkili fiyatlandirma




Incoterms (International Commercial Terms) N

ICC — International Chamber of Commerce (Uluslararasi Ticaret
Odasi) tarafindan dizenlenen, esyanin tasinmasi ile teslimi
asamalarinda, sorumluluklar ve maliyetlerin taraflar arasinda
dagilimini belirleyen kurallardir.

s*Incoterms’in amaci dis ticaret alaninda en yaygin kullanilan
terimlerin yorumu icin bir dizi uluslararasi kural olusturmaktir.
Boylelikle bu tur terimlerin degisik tlkelerde yapilan farkl
yorumlarinin olusturdugu belirsizlikler ortadan kalkacak veya en
azindan buyuk olcude azaltilmis olacaktir.

s Incoterms bir 6deme yontemi degildir!

s*Riskleri, taraflarin sorumluluklarini ve maliyetleri diizenler.
**En 6nemli problem; tasima sekline uygun terimin
secilmemesidir.

**Kurallarda degisiklik/ekleme/¢ikarma yapilabilir.

7 JURANAINY



INCOTERMS 2020

Point of Delivery and Transfer of Risk

“ o a8 - (‘¢‘ .
mkS i SPQ@ E
00 0 ! = : N L 7 s K
OVe Otrae SELLER First Carrier Alongside .

Loading Destination  Alongside BUYER
Ship Port Port Ship

S £xwores

Z7W 3 FREE CARRIER £

JYN 3 FREE ALONGSIDE SHIP )

8 2 FREE ON BOARD 0

W8 3 COST & FREIGHT 0

W 3 COST,INSURANCE & FREIGHT @)

cPT P> €) COSTPAIDTO

cp P @) CARRIER & INSURANCE PAID TO

VLN 3 DELIVERED AT PLACE UNLOADED 0

LR 3 DELIVERED AT PLACE 0

CDEE 3 DELIVERED DUTY PAID 0

B SELLER'S OBLIGATION  (T) TRANSFER OF RISK BUYER'S OBLIGATION

" YRR




SATIS SbZLESM ESi (Sales Contract)

@ Dis ticaret islemini baslatan olaydir.
@ Etkili bir s6zlesme icin;

1.

©ONDUHWN

Taraflarin adi, eksiksiz adresi
S6zlesmenin konusu

Hangi Grin ve miktar icin dizenlendigi
Malin birim fiyati ve toplam tutari
Teslim sekli ve yeri

Odeme sekli

Sevk tarihi

Gecikme durumunda olusacak yaptirim
Ambalaj

10 istenen belgeler
11. Uyusmazlik halinde merciler
12. Hangi tlke hukuk kurallari gecerli olacak

-

Taraflar bazen bir ana
sozlesmeye atifta
bulunmak suretiyle bir

proforma faturayi satis
sozlesmesi seklinde de
tazmin edip

' kullanabilirler.

TURANAKIN
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SATIS SbZLESMESi (Sales Contract)
I g e

CONTRACT FOR THE

INTERNATIONAL COMMERCIAL SALE OF GOODS
XXXX COMPANY LiMIiTED SiRKETi — NiGDE / TURKIYE

NO : 27-202

1. PARTIES

SELLER

Name : XXX Company (Exporter Company Name)

Address: XXX Mah. Meyve Paketleme Tesisi Merkez /Nigde / TURKIYE
PHONE : +9053.... / +90532.....

TAXID: 212....

E-mail: x@windowslive.com / turan.akin@turanakin.com
Authorized signatory (name and position) : Exporter Name / Position

BUYER

XXXX Company ( Importer Company Name)
OFFICE NO.325,COMMODITY EXCHANGE
SECTOR NO 19,PLOT NO 2,3,4

VASHI,NAVI MUMBAI 400705

Below 3 details on all the bill of lading under consignee name.
IECno.: A....

GST no. 27AA.....

PAN no. AAl.....

Email ID: xxx@gmail.com

Below 3 details on all the invoice under consignee name.
FSSAI licence No. : 11522998xxx

GST no. 27AAXXXXX

PAN no. AAlxxx

Email ID: xxx@gmail.com, Telephon: +91 xxxx, E-mail: xxx@gmail.com

Authorized signatory (name and position) : Importer Name / Posit

TURANAKIN

TICARET & DANISMANUIX LTD. $T1.
FOREIGN TRADE & CONSULTING
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SAT'S SbZLEsMESi (Sales Contract)

Brand: XXX

Item: Product Name
Specs:
Packing:
Grand total : For 6 fcl
Country of Origin : Turkey
Quantity (inc/uding unit of measurement) :

[1 Total quantity : __ containers
[1 Tolerance percentage in quality and quantity :
minus (- ): 7,5 % acceptable.

Other specification :

1) Apples will be Category 1st (Not premium but first
quality)

2) Colour will be 65 up colours.

3) Pressure will be approx.7.00 kg/cm2 in Turkey.

4) Trays will be high quality.

5) Packing 18 kg carton with 4 layers will be first quality
6) Telescopic box will be used for packing.

7) All boxes should have FSSAI label (format enclosed)
8) All containers should have Temperature recorders

9) Copies of documents are to be scanned & sent to
buyer for verification before dispatch

10) Minimum 12 free detention days (can vary in each
PO based on negotiation)

URANAKIN
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SAT'S SbZLEsMESi (Sales Contract)

3.. DELIVERY
Applicable ICC Incoterm (By reference to most recent version of
the Incoterms at date of formation of contract)_

This is CIF NHAVA SHEVA / INDIA. INCOTERMS 2020

Place of Delivery : Mersin Port / Iskenderun Port Turkey

Date or period of delivery : Weekly 1 shipments for total 6
containers but first week 2 containers.

Name and address of carrier (Where applicaple) : ..................

4. PRICE

Price (specify whether total price and/or price per unit of
measurement, specify the amount in both figures and words, and
the currency)

ltem XXX

Coloration : 75 and up color

Specs 90 — 150 Count

Packing 18 Kg Telescopic box

CIF Prcs/Box ...... USD/Box CIF NHAVA SHEVA - INDIA

1) Max 6 pallets 150 count for total 6 cantainers.
2) First 2 pallets of 150 count price will be 15,5 ,as there are 3
pallets 150 count.

5.PAYMENT TERMS
20% advance for all 8 containers value in 5 days after signature of the
contract date.
30% of invoice value — on official copy Proforma Invoice basis.
20% 10 days before arrival (as per weekly dispatch) of Vessel to the Port
30% of invoice value — to be paid by Buyer (Consignee) against
Documentary Collection basis (Bill of Exchange) via importer’s bank on or
before 15 days after the date of arrival of vessel at POD - Port of
Discharge in India.

Details of Seller's bank account (if appropriate) : XXXX
Details of Buyer's bank account (if appropriate) : XXXX

TURANAKIN
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SATIS SOZLESMESI (sales contract)

DOCUMENTS

The Seller shall make available to the Buyer or, as the case may be, shall present to
the Bank specified by the Buyer, the following documents (tick corresponding boxes
and indicate, as appropriate, the number of copies to be provided):

0 X Commercial invoice / 2

Originals
0 X The following transport documents (specify any details) Full Set B/L __
0 X Packing List / 2 Originals

0 X Phytosanitary Certificate 1 Original

0 X Certificate of origin / 1

Original
00 X NON-GM or GM FREE Certificate / 1 Original
0 X Photo of the label affixed on the box / 1 Original
0 Other

FAILURE TO COMPLY WITH A PAYMENT DEADLINE

If the Buyer does not pay a sum of money when it falls due, the Seller is entitled to
interest upon that sum from the time when payment is due to the time of payment.
Unless the parties agree otherwise, the rate of interest shall be the average bank
short-term lending rate prevailing for the currency of payment at the place of payment,
or where no such rate exists at that place, then the same rate in the State of the
currency of payment. In the absence of such a rate at either place, and if the parties
have not agreed upon a specific rate, the rate of interest shall be the appropriate rate
fixed by the law of the State of the currency of payment. The Seller shall be entitled to
terminate this Contract by notice to the Buyer as regards goods for which payment
has not been made for any reason whatsoever (excluding a temporary impediment in
the event of force majeure within 14 days (unless the parties agree some other period:
) after the date on which the said payment falls due.

FORCE MAJEURE)

A party is not liable for a failure to perform any of its obligations in so far as it proves:
That the failure was due to an impediment beyond its control, and

That it could not reasonably be expected to have taken into account the impediment
and its effects upon its ability to perform at the time of the conclusion of this Contract,
That it could not reasonably have avoided or overcome the effect of such impediment.
A party seeking to be relieved of liability on grounds of force majeure shall, as soon as
the impediment and its effects upon its ability to perform become known to that party,
give notice to the other party of such impediment and its effects on its ability to
perform, together with all appropriate supporting documents. Notice shall be given if
and when the event of force majeure ceases. Failure to give either notice or such
documents makes the party thus failing liable to damages for loss which oth

could have been avoided.

TURANAKIN
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SAT'S SbZLEsMESi (Sales Contract)

Where the impediment could be merely temporary i.e. where the impediment does not necessarily
have the effect of rendering performance impossible and could end within a period of 30 days

(unless the parties agree hereafter some other period : ), then the period of performance
shall be extended until the impediment has ended, or the expiry of the said period, whichever is the
earlier.

If performance is still impossible on expiry of this period, or if and as soon as performance
becomes definitively impossible, either party shall be entitled to terminate this Contract upon notice
to the other party of its decision to terminate.

FUNDAMENTAL NON-PERFORMANCE

A party may, by notice to the other party, terminate this Contract in the event of fundamental non-
performance by the other party. The following circumstances constitute examples of fundamental
non-performance:

Failure of the Buyer to comply with its undertaking, if appropriate, to procure the opening of an
irrevocable letter of credit or to provide a first demand bank guarantee by the due date specified in
related article.5 above ;

Failure of the Buyer to pay any sum by the date upon which the other party is entitled to terminate
this Contract in accordance with the provisions of Article 7 above;

A manifest incapacity on the part of either party to fulfil its contractual obligations by reason of
bankruptcy or liquidation proceedings, or any other suspension or stoppage of its activities.

In the event of fundamental non-performance, the aggrieved party may, at its discretion:

Terminate the contract, and recover damages from the defaulting party; and/or,
Sell or purchase, as appropriate, the goods, in which event the defaulting party shall make good
any loss suffered by the aggrieved party.

Any dispute in relation to the damages due upon termination, and/or the losses suffered, as
appropriate, shall be settled in accordance with the dispute resolution procedure agreed upon in
this Contract.

In case the goods arrive to Port in India and Buyer refuse to pay and clear the goods at that time,
buyer is obliged to let Seller to agree and sell another buyer/consignee in India or any other country
throught No Objection Certificate (NOC).

EXPERTISE PROCEDURE

In the event that the Buyer is not satisfied with the quality of the goods delivered or to be delivered,
it must inform the Seller of such dissatisfaction as soon as possible, and in any event within 48
hours of delivery of the goods with dissatisfied pictures and full details keeping the apples at the
same shipment temperate. The Buyer shall immediately apply to the a global recognised
inspection, verification, testing and certification company for an expert to be appointed. The
inspection company must be a member of this council. https://www.tic-

council.org/membership/members-directory
The expert shall consider and report to the parties on the alleged nonconformity of the goods.

TURANAKIN
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SATIS SbZLESMESi (Sales Contract)

For this purpose, the expert shall be entitled to inspect the entire goods, or samples taken under his/her

supervision, and may carry
out any test which
he/she considers to be
appropriate.

Supplier has recorders in container, the buyer will share the container no, records video of apples showing party
no while unloading, opening boxes etc. The buyer must evidence the damage of apples thru container party no
and recorder.

The expert shall submit his/her report to both parties by e-mail. The report shall be final and binding upon the
parties unless, within 5 days after it has been received (or such other period as the parties may agree hereafter:_),
itis challenged by one of the parties by the commencement of proceedings in accordance with the dispute
resolution procedure provided under this Contract.

The expert will be directed and authorized from Turkey and expert's fees and expenses shall be borne by the Buyer
pending completion of the expertise procedure, but shall be reimbursed to the Buyer by the Seller if the
nonconformity of the goods with the contractual requirements is established.

Model Of Agreement :

Just as an example:

20 usd/box x 1160 box = 23.200 usd

The difference between contrated tolerance 7,5% and lets say SSG report is 15% defect, net difference is 7,5% .
23.200 x 7.50% = 1.762 usd

1/3 penalty for Buyer (587 USD), 2/3 (1.175) will be paid by Seller.

MITIGATION OF HARM

In the event of dissatisfaction with the quality of the goods delivered, the Buyer must take all such measures as are
reasonable in the circumstances to preserve the goods. The Seller shall be obliged to reimburse the cost of such
measures if the nonconformity of the goods with the contractual requirements is established. If the goods are
subject to rapid deterioration, or their preservation would involve unreasonable expense, the Buyer must take
reasonable measures to sell them on the best terms available, after notifying the Seller of its intention to sell. The
Buyer must nevertheless retain appropriate samples for the purposes of an expertise procedure and must give the
Seller {and any expert appointed in accordance with Article 10 above} an opportunity to be represented when such
samples are taken.

COMMUNICATIONS BETWEEN THE PARTIES

All communications between the parties in relation to this Contract must be made in writing and sent by ordinary
post electronic mail. Any communication sent via electronic mail must be in a ‘read only' format or in some other
format in which it is not possible to modify the message received.

Communications via electronic mail or whatsapp are made entirely at the sender's risk.

References in this Contract to days are to calendar days.

APPLICABLE RULES OF LAW

In so far as any matters are not covered by the foregoing provisions, this Contract is governed by the following, in
descending order of precedence:

The United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods
The UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts, and

TURANAKIN

TICARET & DANISMANUIX LTD. $T1.
FOREIGN TRADE & CONSULTING




SATIS SbZLESMESi (Sales Contract)

For matters not dealt with in the above-mentioned texts, the law applicable at
the Singapore or Hong Kong of business through which this Contract is to be
performed.

DISPUTE STATUS

In the event of any difficulty in relation to the performance of this Contract,
the parties undertake that they will proceed diligently with good faith
negotiations in an attempt to find the solution best adapted to the situation. If
the difficulty relates to the conformity of the goods, the parties undertake to
have recourse to the expertise procedure specified in this Contract prior to
any other procedure. If such steps prove unsuccessful, either party may have
recourse to the dispute resolution procedure set out below.

Unless otherwise agreed, all disputes arising out of, or in connection with,
this Contract shall be finally settled under the Rules of Arbitration of the
International Chamber of Commerce by a single arbitrator appointed in
accordance with the said Rules.

In dispute is for this contract, the parties agree that the arbitrator shall decide
the case solely on the documents submitted by the parties and waive the
right to require a hearing, including a procedural hearing.

15. DATE AND SIGNATURE FOR THE SELLER AND BUYER

Date : 27-AUG-2023

SELLER
BUYER

Name : Exporter Name Name: Importer Name

TURANAKIN
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PROFORMA FATU RA (Proforma Invoice)

PRO FORMA INVOICE

[Company MName]
[Ceon k| 1 LCht 111ram1
Ta rafla rin Ad' e S Exp?lration Dare  1ds¥amii
[3er ezz Address] Invcice # R
. . [City, 5T 2P] Custemer 1D -
ve Ekslkslz Fhone: [O00-000-0000]
Fax: [000-000-0000]
Adresi I—— Joustoeer ___ JEsieT0
[Mam <] [fame] Freight Type [&ror Ceean]
[Company Ram ] [Company Mame] Ex Zhip Dhbe [Crate]
[E2reaz Address] [&ress Address] Ex Gross'weight  [weight] [units]
[Ciry, T AF] [City, 2T Z2IF] Ezt Cubic wihight [weight][units]
[Phone] [Phenel Total Padiagez  [Gry]
PART UHIT OF UHIT
HUMBER MESURE DESCREPTION OTY PRNE Ta TOTAL AMDIHT
MALIN MiKTARI 1238EC pounds  |Pebterial SEC 3 L=< B 135.63
Sozlesmede alim-
satim konusu malin
miktarinin; adet,
kilogram, ton,
metrekare, litre, vb. .
Fubkatal 3 13863
dl¢ii birimleri ile net T 1 ime
[Include and terms of @le or otherinformation as needed] Taxrate 625
Olarak 562|e§mede yer [Include payment kermssuch as Letter of Credit, Open Account or cbher terms.] Tax % 545
- Frei ght 3 -
Insurance -
almasi sarttir. Ote e sl |
58 Inzpectiond Cart, | %
yandan s6zlesmede P
o Cther [gpecifu) | 3 -
malin net, briit ve — —
v v Cn LD
dara agirhginin da e
belirtilmesi zorunlu Comtryot Crign  [Comnry)
Port of Embarkation [Mam <]
bulunmaktadir. Portof Cihorgs [Nome]
Reason For Export: |
| certify the above bo be true and correck to the best of my knowledge.
x
[Typed Mame] Thte
[Company Ram ]
Page 1 0f 1
L B
- =
—

MALIN CINSIi, NEV'i
VE KALITESI

Sozlesmelerde, alim-
satim konusu olan
mallarin cinsi, nev'i ve
kalitesinin belirlenmesi
gerekir. Bazi standart
mallarin kalitesi
(ornegin: kimyasal
maddeler) genellikle
spesifikasyonlari
bildiren tarafsiz kontrol
mercilerinin analizine
gore belirlenirken,
standart olmayan
mallarin kalitesinin ne
sekilde olacagi
ayrintilariyla
sozlesmede belirlenir.
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PROFORMA FATU RA (Proforma Invoice)

MALIN TESLIM YERi VE <€
ZAMANI

Sozlesmede, siparis
konusu malin teslim
yerinin belirtilmesi esastir.
Ciinkii teslim yerine kadar
olan masraf ve rizikolar
saticiya, bu yerden
itibaren masraf ve rizikolar
ise aliciya aittir. Ote
yandan, s6zlesmede,
malin teslim zamani (veya
zamanlari) 6zellikle
belirtilmelidir. Satici,
belirlenen zamanda aliciya
mali teslim etmelidir.

[Company MName]

PRO FORMA INVOICE

[Company Hogn] Lt e 11t am
Expiration Dhte 11 5002011
[3er ezz Address] Invcice # R
[Ciry, T AP] Customer D -
Fhone: [000-000-0000]
2 LU -
[Mame] [fame] Freight Type [&rer Dcean]
[Company Ram ] [Company Mame«] Ext Ship Dhte [Ceate]
[E2reaz Address] [&ress Address] Ex Gross'weight  [weight] [units]
[Ciry, T AF] [City, 2T Z2IF] Ezt Cubic wihight [weight][units]
[Phone] [Pheone] Total Padiagez  [Gry]
PART UHIT OF
HUMBER MESURE DESCREPTION
1238EC pounds  |Pebterial SEC 3 L=< B 13854
Fubkatal 3 13863
e 3 ime
[Include and terms of @le or otherinformation as needed] Taxrate 625
[Include payment bermssuch ac Letter of Credit, Open Account or other terms.] Tax ¥ )
Frei ght 3 -
Insurance -
Legul ! Conoular |
Inzpectiond Cart, | %
Cther [gpecify) | 3
Cther [gpecifu) | 3 -
TOTA 3 14 AF
Carreney (12u]

ADDIMOHAL DETARLS

Country of Origin
Port of Embarkation
Port of Discharge

[Country]
[Mam <]
[Mam <]

Reason For Export: |

| certify the above bo be true and correck to the best of my knowledge.

%
[Typed Mhme] Thte
[Company Ram ]

Page 1 0f 1

== MALIN FiYATI

ihrag fiyatinin belirlenmesi
uluslararasi alanda
muhtelif sekillerde
standartlastirilmaya
¢alisiimis olup, bu konuda;
ihrag malinin teslim yerini
temel alan satis tiirlerini
kapsayan, Milletlerarasi
Ticaret Odasi (ICC)
tarafindan uygulamaya
konulan “Incoterms
Kurallari”nin fiyatlama
bigcimleri (FOB, FAS, CFR,
CIF, vb.) esas alinmaktadir.

TURANAKIN
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PRO FORMA FATU RA (Proforma Invoice)

ODEME SEKLI €

Mal bedelinin
saticiya, alici
tarafindan ne
sekilde 6denecegi
hususu s6zlesmede
belirtilmelidir.

[Company MName]
[Company Haogn]

[3er ezz Address]

[City, T 2F]

Fhone: [O00-000-0000]
Fax: [000-000-0000]

PRO FORMA INVOICE

Dt 11201
Expiration Dhte 11 5002011
Inwgice #

[ mesee] |
Cugemer|D [ T123] ]

Jwstoer e

[Mame] [fame] Freight Type [&rer Dcean]

[Company Ram ] [Company Mame«] Ext Ship Dhte [Ceate]

[E2reaz Address] [&ress Address] Ex Gross'weight  [weight] [units]

[Ciry, T AP] [City, T ZIF Est Cubic whight [weight] [units]

[Phone] [Pheone] Total Padiagez  [Gry]

PART UHIT OF UHIT
HUMBER. HESURE DESCRPTION OTY PRNE T;\'Al TOTAL AMDUIHT]

1238EC pounds  |Pebterial SEC 3 4523 135.63
Fubkatal 3 13863

R

[Include and terms of @le or otherinformation as needed] Taxrate 625

[Include payment bermssuch as Letter of Credit, Open Account or cbher kerms. ] Tazx 3 545
Frei ght 3 -
Insurance - -
Legul ! Conoular | -
Inzpectiond Cart, | % -
Cther [gpecify) | 3 .
Cther [gpecifu) | 3 -
TOTA 3 14 AF
Carreney (12u]

ADDIMOHAL DETARLS

Country of Crigin [Country]
Port of Embarkation [Mam <]
Port of Discharge [Mam <]

Reason For Export: |

| certify the above bo be true and correck to the best of my knowledge.

%

[Typed Mhme]
[Company Ram ]

Chabe

Page 1 0f 1
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ULUSLARARASI KURALLAR

* Milletlerarasi Ticaret Odasi tarafindan diinya ticaretinin isleyisini
kolaylastirmak Gzere olusturulan kurallardir

e Kanun degildir, tGlke kanunlarinin Gzerinde degildir.

e Sozlesmenin bir parcasi haline getirilirler.

¢ Teslim Sekilleri - INCOTERMS, 715
«» Akreditif - UCP 600

+** Tahsil Vesaiki - URC 522

+* Rambursmanlar - URR 525

¢ Standby - ISP 98, 590

** Garantiler - URDG 758

g DIS TICARET & DANISMANUIK LTD. ST,
= FOREIGN TRADE & CONSULTING




MEVZUAT- iIHRACAT BEDELININ TAHSILI V

MADDE 8 — (1) Ozelligi olan ihracat icin 7 nci maddedeki ihrac
tarihleri ve sureler sakli kalmak kaydiyla, ihra¢ edilen malin
GB’nin 22 nci hanesinde kayitli bedelinin yurda getirilerek, fiili
ihrag tarihinden itibaren 180 giin icinde Ihracat Bedeli Kabul

Belgesi (IBKB) diizenlenmesi zorunludur.

(2) ihracat bedellerinin tahsili, satis sézlesmesinde belirlenen
kurallar ve uluslararasi ticari uygulamalar cercevesinde
firmalarin yazili beyanina istinaden “Akreditifli Odeme”, “Vesaik
Mukabili Odeme”, “Mal Mukabili Odeme”, “Kabul Kredili
Akreditifli Odeme”, “Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme”,
“Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme” ve “Pesin Odeme”
sekillerine gore gerceklestirilir.

TURQNQKIN
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RISK YONETIMI

Yiiksek Risk Diisiik Risk

PESIN ODEME
AKREDITIF ?
TAHSIL VESAIKI 2——

ACIK HESAP

Bl iHRACATCI Bl itHALATGH

-
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ODEME YONTEMLERI

Dis ticaret islemlerinde konvertibl dovizler esas olmak tzere kullanilan 6deme sekilleri
sunlardir;

Pesin Odeme

Odeme Odeme

FOREIGN TRADE & CONSULTING




ODEME YONTEMLERI

PESIN ODEME
(Advance Payment, Downpayment,
Prepayment)

Pesin 6deme, ithalatcinin ihracat gerceklesmeden 6nce mal
bedelini ihracatciya 6demesidir. Ihracatci mal bedelini tahsil
ettikten sonra mallari sevk eder. Bu 6deme seklinde
ithalatci risk altindadir. Ihracatcinin hicbir riski yoktur.

Pesin 6deme ihracatci acisindan en ideal 6deme seklidir.

- TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERI

PESIN ODEME
(Advance Payment)

Alici

\\\\\\5

{

/2

Satici
@

¥
\

Satis Sozlesme5| (Proforma) P 3

Mal Sevkiyati Odeme

‘.' |
{llllllllll........ia'_ "l'l'l

Odeme

Alicinin Bankasi

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

PESIN ODEME
(Advance Payment)

Pesin 6deme genellikle birbirlerini cok iyi tanityan alici ve satici
arasinda yapilmaktadir. Tam anlamiyla guvene dayanan bu
odeme sekli, ihracatc¢l acisindan en elverigli 6deme yontemi
olmasina ragmen, uygulamada en az rastlanilanidir. Burada
batdn risk alici Uzerindedir. Cunku mallar gonderilmeden
parasini 6demektedir ve nasil bir Urlin gelecegi bilinmez, ne
zaman yukleme yapilacagi bilinmez.

TURQNQKIN



ODEME YONTEMLERI

PESIN ODEME
(Advance Payment)
y/
AVANTAJLAR x DEZAVANTAJLAR

« Satici mal sattigi tlkenin « Aliciigin risk yuksektir.

riskini ustlenmez. « Alicinin (ithalatginin) mal
« Satici mal sattigi alicinin bedelini malin

riskini almaz. sevkiyatindan once saticiya
« Saticinin mali hazirlayip (ihracatgiya) 6dedigi odeme

sevk etmesi icin fonlari seklidir. Bu 6deme

yeterli olmadigi, paraya yonteminin her hangi bir

ihtiyaci oldugu, faizlerin garantisi yoktur, tumuyle

yuksek oldugu durumlarda itibar ve iyi niyete dayalidir.

saticlya avantaj saglar.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

PESIN ODEME
(Advance Payment)

Peki pesin 6deme giivenli
hale getirilebilir mi?

ithalatcinin yapacagi Pesin Odemeler bazen Ihracatci tarafindan
verilecek “Pesin Odeme Garantisi” (Teminat Mektubu/Advance
Payment Guarantee) ile guvence altina alinir. S6zlesme bedelinden %
2-3-5 vb. orandaki pesin odeme garantisi ile riskler azaltiimis olur.
lhracatgi pesinati alabilmek i¢in &nce mektubu génderir ama gegerli
olmaz, ne zaman pesin odeme gelir mektup karsi ulkede gecerli hale
gelir. Bu; tutara, is yapma istegine, taraflarin anlasmasina bagldir.
Daha cok ihracat icin yeni islemlerde ikna yolu olarak kullanilabilir.

TURQNQKIN
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" ODEME YONTEMLERI
PESIN ODEME — ORNEK OLAYLAR

Savas oncesi Israile ihracat yapan Turk satici, ithalatgi firmanin hatali
urunler’ itiraziyla karsilasti. Pesin ocdeme yerine mal mukabili ile
sevkiyatl yapsaydi, boyle bir durumda para, alicinin inisiyatifine
kalabilirdi. Hatali Urtnleri durustce kabul ederek indirim yoluna gitti.
-|thalatta Cin’den makine aliminda ylizde 50 pesinat gonderen Nigde'l
Alici hem Urtini alamadi hem 25 bin USD kaybetti.

* Diyarbakir'dan 10 defa pesin ddeme ile yukleme yapan firma 11.de
tahsilat alamadi, 375 bin USD kaybetti.

«2023'de Hindistan’a Elma ihracati yapan firma yarisi pesin, yarisi
limanda Mal ¢ekilmeden once odenmek uzere Sozlesme imzaladi.
Alici urunlerde bozulma var diye ikinci konteyner bedelinin yarisini
odemek istemedi. Gemi limana girig yaptigi icin Alici onayi olmadan
baska yere satilamadigi icin ciddi sikinti ¢ikti, gozetim sirketi raporu
tutuldu ancak ihracatci kismi zarar etmekten kurtulmadi. TUmunu
yukleme oncesi pesin alsaydi tum riskler Alictiya ge¢cmis olacakti ancak
bu durumda da satis yapma imkani dusuk kaliyor. @ e




ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI
(Open Account / Cash Against Goods)

lhrac edilen malin bedelinin, bu malin ithalatci tarafindan
teslim alinmasindan sonra ddenmesi seklinde yapilan bir
odeme tirtddar. Ithalatginin gelen mali devralmasiyla bu
malin mulkiyeti degil, ancak zilyedligi kendisine gecer.

Mallarin mulkiyetinin devri ise ancak bu mallarin devir ve
teslimine iligkin belgelerin ithalatciya teslim edilmesi ile
mumkundur.

TURQNQKIN
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MAL MUKABILI (0pen Account / Cash Against Goods) |

1. Ihracatci ile ithalatci aralarinda belirli bir mal icin satis
sozlesmesi yaparlar.

2. lhracatgl, ihrag konusu mallari ithalatciya iletilmek
Uzere taslyicisina verir.

3. Ihracatgi mallarin sevkini muteakip, bu ihracata iliskin
sevk evraklarini kendi tlkesindeki bankasina (muhabir
bankaya) verir veya direkt Aliciya gonderir.

4. Tasiyici tarafindan ihracat konusu urunler ithalatginin
bulundugu ulkedeki gimruk idaresine veya gumrugun
denetimindeki antrepoya teslim edilir.

5. Ithalat¢i giimrik idaresine miracaatla ve islemlerini
ikmal ederek mallarini gimrukten ceker.

6. Ithalatci tarafindan mallarin bedelinin transferi icin
bankaya muracaat edilerek mal bedelleri ihracatgisinin
bankasina odenir.

ADIM
ADIM
ODEME

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI

(Open Account / Cash Against Goods)

Alici
Satici ,

'f \‘
—

W

/2

¥
\

Satis Sozlesme5| (Proforma)

L};L

Mal Sevkiyati

Saticinin Bankasi Alicinin Bankasi
. LUBQMNBKIN
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iliskilendirilir.

ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI
(Open Account / Cash Against Goods)

/L
v AVANTAJLAR

e Taraflar birbirlerini iyi tanirlar ve karsilikli glivenleri vardir.
e ihracatci icin en riskli 6deme seklidir. Clinkii mal bedelinin
odenmesi ile ilgili hicbir glivence yoktur. Bir baska ifade ile
ihracatci gonderdigi malin parasini alamama ya da kesintiyle
alma gibi risklerle karsi karsiya kalabilir.

e ithalatci icin ideal bir 6deme ydntemidir.

e Alici ve saticinin uzun zamanlardan beri birbirleriyle is
yaptiklari ve birbirlerine tam gliven duyduklari durumlarda
uygulanabilen bir yontemdir.

e Belirli bir 6deme tarihi tasimamasi yéoninden Alici icin

esnek bir uygulamadir. Vade bazen fatura tarihi ile

FOREIGN TRADE & CONSULTING
-T—



ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI
(Open Account / Cash Against Goods)

x DEZAVANTAJLAR

« Mal mukabili olarak malini gonderen ihracatcinin
elinde sadece copy fatura, hicbir ise yaramayan
copy konsimento ve diger copy evraklar vardir.

» Ihracatgi gegici finans sikisikligini gidermek icin
mal mukabili islemde tanzim ettigi copy evraklari
bankaya ibraz edip kredi talep ettiginde bankalar
bu talebi iki sebeple red ederler; birinci neden mal
mukabili islemde paranin ne zaman geleceqi
belirsizdir. Hatta paranin gelip gelmeyeceqgi belirsiz
oldugundan bankalarin kredi teklifini geri gevirmesi

dogaldir.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI
(Open Account / Cash Against Goods)

RISKTEN KORUNMA

Mal Mukabili Satislar Ihracat Faktoring secenegi ile gelistirilebilir, riskler
azaltilabilir ancak bu secenekte Avrupa, ABD gibi kisitli Ulkelerde calisma
imkani var. Daha ¢ok dayanikli urinler kapsam igcindedir.

Eximbank, Coface, Allianz Trade, Atradius gibi Alacak Sigortasi sirketleri ile
risklerden korunabilir. Eximbanka islem bazli Prim 6denirken digerlerine 6/7
Alici firma listesi ile timune prim odemelisiniz ve yillik 2-3 milyon usd cironuz
olmali. Bu yontemde genelde kuguk limitler verilmekte, ¢ikan kredi limiti icinde
hareket etmeye dikkat etmek gereklidir. Ayrica alacak sigortasi sureci urunler
Gemiye yukleme ile basladigi igin tahsilat oncesi Uretim sureci, i¢ nakliye
risklerini bertaraf etmek icin yuzde 10/15'de olsa pesinat alinmasi onerilir.
Alici limit harici ek Grun isterse teyitli akreditif, harici garanti, avalli poligce gibi
secenekler degerlendirilebilir.

TURQNQKIN

msm m &uAhs AN vns



ODEME YONTEMLERI

MAL MUKABILI
(Open Account / Cash Against Goods)

ORNEK VAKA
Adanadan Almanya’daki “bir tanidigina” mobilya gonderen satici, 6deme

yontemi olarak mal mukabili ile anlasti.

Dis ticaret alaninda yeterli bilgiye sahip olmayan ihracatci, ‘zaten tanidik,
3 ay sonra parayi gonderir’ diyerek trunleri gondermis. Ahmet Abi koti
niyetli olmasa da igler yolunda gitmedigi icin odemeyi
gerceklestirememistir.

Bu iyi niyetli alicinin 6demeyi yapamamasi uzerinden bir ornek olsa da
bazi ihracatgilarimiz, dis ticarete hakim olmadigi i¢in bir sey olmaz
diyerek urtnleri mal mukabili olarak gondermektedir ve boylece kolaylikla
dolandiriimaktadir.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

=5 e VESAIK MUKABILI
- S0 el © (Cash Against Documents)

Riski, alici ve satici icin

Bir malin ihrag tlkesinden yola pesin ve mal mukabiline
gore daha az; ancak

cikarilmig oldugunu gosteren belgesinin  akreditife gére daha
Ihracat bedelini odeyerek bankadan fazladir.
alinmasi yoluyla yapilan odeme seklidir. y

Bir baska ifade ile bankanin ihra¢ bedelini tahsil ettikten
sonra vesaikleri ithalatgiya teslim ettigi cdeme turudur

FOREIGN TRADE & CONSULTING



ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

Satici mallari alictya gonderirken malin gumrukten
alinmasini saglayan sevk belgelerini alicinin bankasina
gonderilmek uzere kendi bankasina verir. Sevk belgeleri
alicinin bankasina geldiginde alici mal bedelini 6der ve bu
odeme karsiliginda sevk belgelerini bankasindan teslim
alir. Bankanin sorumlulugu vesaikin gonderilmesi, odeme
veya vadeli police kabulu karsiliginda vesaikin teslimi ile
sinirhdir.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

Bankalar alici ile satici arasinda itibar muessesi olarak hareket
ederken tahsil vesaiki bedelinin tahsiline veya policenin kabulunun
saglanmasina aracilik eder.

Vesaik mukabili islemlerde bankalarin yakamlulugu talimatlara uygun
olarak belgelerin tahsile gonderilmesi, teslim edilmesi ve tahsil edilen
bedeli yine talimata uygun olarak ilgili yerlere intikal ettirmekten
ibarettir. Aval veya garanti vermedikleri surece taahhtde girmezler,
ancak talimatlari yerine getirirken makul 6zeni gostermek
zorundadirlar aksi halde ihmalden dolayi sorumlu duruma duserler.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI

(Cash Against Documents) |
Alici

Satis S6zlesmesi (Proforma)

Mal Sevklyatl
ihbar Odeme ve Kabul
(D/P)

= BANK

Tahsil Talimati ve
Belgeler

Orijinal Belgeler

1. Para Havale ve Polige iade

Saticinin Bankasi 2. Tahsile Poli?e G"tinderme Alicinin Bankasi
P 3. Vadede Police Odeme
< - TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

Vesaik mukabili ddemenin birinci turu goruldugunde odemeli polige
(sight bill of exchange), sevk belgeleri ithalatgiya ancak ddemeyi
yaptigi takdirde teslim edilir. Vesaik mukabili odemenin ikinci turu
“ticari kabul” (commercial acceptance) olup, belgeler aliciya, adina
cekilen policedeki bedeli 6deyeceqi dair “kabul” alindiktan sonra
teslim edilir. [hracatginin bankasi kabul edilmis policeyi saklar ve
suresi geldiginde tahsil eder.

—— TURANAKIN
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_edilebili.

ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

» Kabul edilmis bir police guvenli midir? Kabul edilmis police “bir
borcun hukuki delili” sayilir. En azindan alici, senetlerini 6demeyen
birisi olarak ilan edilecek ve uluslararasi piyasada ciddi bir itibar kaybi
olacaktir. Fakat, saticilar, cdememe riskine karsi genellikle ibraz
bankasinin veya birinci sinif bir diger bankanin “aval” veya “garanti”
vermesini istemelidir.

» Kabul edilmis policenin ihracatciya bir finansman imkani saglama
ozelligi de vardir. Ihracatgi bu poligeyi bankasina cari faiz haddinden
“iskonto” ettirebilir. Police bazen kredi teminatina verilip nakit kredi
kullanilabilir veya avalli poligeler muhabir banka riski ile iskonto

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

IHRACATGI iCIN RISKLERI

ithalatgi Tarafindan Mallarin Kabul Edilmemesi:
Uygulamada en ¢ok gorulen risk, mallarin ithalat¢i tarafindan
kabul edilmemesidir. Bunun nedeni o malin piyasa fiyatinin
saptanan fiyatin altina dusmesi olabilir. Saticinin s6zlesme
kosullarini yerine getirmedeki onemsiz ve amacli olmayan bir
yanlisini one suren alici mallari reddederek yeni ve kendi
lehine duguk bir fiyattan yararlanma yoluna gidebilir.

Boyle bir tutum karsisinda ihracatg¢i hayli gu¢ bir durumda kalabilmektedir. Mallari
yabanci bir ulkede beklemekte ve buyuk bir olasilikla da depolama giderleri
artmaktadir. Yeni bir alici bulunsa bile mallar daha dusuk bir fiyattan
satilabilmektedir. Bu tur bir olanagin bulunmamasi durumunda mallarin ithal
ulkesinden getiriimesi gerekmektedir. Bazi Ulkelerde Alicinin da iade onay gerekir.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

x IHRACATCI ICIN RISKLERI

- Policenin Vadesinde Odenmemesi: Ihracatcilarin
karsilasabileceqi diger bir risk de ithalat¢cinin kabul etmis
oldugu policeyi vadesi geldiginde 6dememesidir. Ihracatgi,
goruldugunde odemeli bir polige karsiliginda satis yapmaya
gore cok daha dezavantajli bir durumdadir. Cunku ithalatgi
policeyi kabul etmekle belgeleri almaya hak kazanmistir.
Bunun sonucu olarak da mallari cekecektir.

* Bazen sozlesme Avalli Policeli olsa da Mal vardi dusUncesi
ile Alici avalden vazgecip kabul kredili vesaik mukabiline
donebilmektedir.

- TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

x IHRACATCI iGIN RISKLERI

Kambiyo kisitlamalari: Ihracatgci icin risklerden bir
digeridir. ithalatgi iyi niyetli oldugu halde, llkesinin
doviz tahsisi uygulamasi ihracatginin parasini
almasini geciktirebilir, hatta tumuyle engelleyebilir.
Bu baglamda, daha genel bir anlatimla ulke riski
ihracatcl icin dusunulmesi ve degerlendiriimesi
gereken onemli bir konudur, on aragtirma gerektirir.
Banglades gibi bazi Ulkeler sadece akreditifle
calisir, bazilari Gran bazl kisitlamalar yapar vs. En
nitelikli bilgi Musavire Danisin uygulamasi ile Ticaret
Musavirlerimizden alinmalidir.
| TURANAK
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

x IHRACATCI iGIN RISKLERI

Alicinin Mali Giicliik icinde Olmasi: Alicinin mali glgcliiklerle
karsi karsiya kalmis olmasi durumu saticiyl gu¢ durumda
birakacaktir. Cunku alici belgeleri almak igcin gerekli tutari
odemeyecektir.

Alicinin Basiretli Bir Tacir Gibi Davranmamasi: Satici
bilmeden ticari ahlaktan yoksun bir alici ile baglantiya girmis
olabilir. Bu kisi gecerli higbir neden bulunmamasi durumunda
mallari almama tehdidinde bulunarak saticiyr malini dusuk
fiyattan satmaya zorlayabilir. Satici istemeden bdyle bir durumu
kabullenmek zorunda kalabilir.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

RISKLERI AZALTMANIN YOLLARI

1. Ithalatgi ve Ulkesi konusunda sirekli olarak saglikl ve giincel bilgilere sahip
olmak. Eger o ithalat¢iya ilk kez mal satilacaksa ¢esitli kaynaklardan (daha
onceden ona mal satan diger inracatcilar, musavirliklerden, ticari istinbarat
sirketlerinden vs.) bilgi toplamaya c¢alisiimalidir.

2. Mallari varis limandaki antrepoyu da kapsayacak bicimde sigorta ettirmek,
3. Dig ticaret islemine baslamadan once ithalatgidan bir miktar nakit saglamak
veya malin bir bolumunu (bu olasi zararlari karsilayacak buyuklukte olmalidir)
pesin olarak almak onemlidir.

4. Tahsil vesaiki ihracatci icin acik hesaba (open account) gére daha guvenli bir
odeme yontemi iken akreditifle karsilastirildiginda daha az guven vericidir.

5. Es zamanli olarak Eximbank, Alacak Sigortasi sirketleri Ustunden ihracat
sigortasi yapilabilir. Ozellikle ilk islemlerde her halikarda pesinat alinmalidir.

TURQNQKIN
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RISKLERI AZALTMANIN YOLLARI

ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

lhracatcilar demeyi giivence altina almadan mallarini hazirlayarak yiiklemek
ve gesitli hizmetlerde bulunmak durumunda kaldiklarindan, ancak asagida
belirtilen durumlari dikkate alarak vesaik karsiligi 6deme sistemini segmelidir:

Alici ve saticinin birbirlerini guvenilir olarak tanimalari,

Alicinin odemeyi yapmak icin kesin olarak istekli oldugu konusunda kusku
olmamasi,

ithalat yapilan Ulkenin politika, ekonomi ve yasalar agisindan istikrarli
olmasi,

ithalat yapilan Glkenin uluslararasi 6demeler sisteminin kambiyo kisitlamalar
veya diger kisitlamalar ile tehlikeye dusmemesi,

lhracatcinin ithalat¢inin tlkesindeki kambiyo kurallarini iyi bilmesi.

TURQNQKIN
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ODEME YONTEMLERI

VESAIK MUKABILI

4 (Cash Against Documents)
V AVANTAJLAR

« Mallarin ulkesine ulagsmasindan sonra odeme yapabilmesi
ithalatciya bir anlamda finansman saglar.

« Ucuz ve yalin bir yontem olmasi maliyeti dusurur.

« Odeme yapmadan 6nce vesaiki, kimi zaman da mallari
Inceleyebilmesi ihtalatci icin lehte bir durumdur. Bazen gelen
mallar siparise uygun olmayabilir.

- Ihracatcl icin bankadan finansman saglama imkani vardir.

TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERi

VESAIK MUKABILI
(Cash Against Documents)

ORNEK VAKALAR
*Vesaik mukabili olarak galistigini sOyleyen bir Alicinin, ihracatgi firma

tarafindan cesitli kaynaklardan yapilan istihbarat ¢calismalari ile guvenilir
olmadigi ortaya ¢ikmis ihracat yapilmamistir. Her ne kadar bankaya
gonderilen sevkiyat belgeleri uzerine ddeme gerceklesse de, bankanin
veya alicinin ddeme yukumlulugu olmayan bu yontem ile alici, turlu
yontemlerle dolandiricilik yapabilir. Lojistik maliyeti olusmaktadir.

Ihracatta miimkiin oldugunca biraz pesinat almak bu yontem icin énemli.
Es zamanli Alacak Sigortasi yapilmasi énerilir. ithalatta avantajli !

*Mersin’de Cin’den bakliyat ithal eden ve dolandiricilik yapan bir sirketin
ibretlik hikayesi. Vesaik Mukabili gelen belgeler bankadan alinmadan
~ Mallarin millilesmesi beklenmistir.

DI$ TICARET & DANISMANLIK LTD. $T1
FOREIGN TRADE & CONSULTING



ODEME YONTEMLERI T

KABUL KREDILI VESAIK MUKABILI
(Acceptance Credit Against Documents)

« |hracatci mallar génderdikten sonra yiikleme evraklari ve
duzenledigi talimatiyla birlikte bankaya iletir.

« Banka evraklari ithalat¢cinin bankasina (tahsil bankasi) gonderir.

» Tahsil bankasi poligeyi ithalatcinin kabuline sunar, aval
eklemesi istenmigse poligceye avalini ekler ve vesaiki ithalatgiya

@eslim eder.
» [thalatgl police vadesinde ddemeyi yapar. ADIM
« Bastan pesinat alinmadi ise ihracat risk barindirir.
ADIM

ODEME
%’\ TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERI

KABUL KREDILI VESAIK MUKABILI

4 (Acceptance Credit Against Documents)
v AVANTAJLAR

« Dusuk maliyet — dusuk banka masraflari ile maliyetin kontrol altinda
tutulmasini kolaylastirir.

» Akreditife nazaran daha basit ve kolay bir ddeme yontemidir.

« Kredi limiti gerektirmediqi icin alici icin avantajli olurken satici igin
risklidir.

- lhracatgi, policeye aval eklenmesini talep ederek 6demeyle ilgili banka
garantisi saglayabilir.

FOREIGN TRADE & CONSULTING



ODEME YONTEMLERI S

KABUL KREDILI VESAIK MUKABILI
(Acceptance Credit Against Documents)

x DEZAVANTAJLAR

- |hracatci ise, mal yuklemesine ragmen, ithalatginin mal bedelini
odememesi riski ile karsi karsiyadir (aval eklenen bir police
olmamasi durumunda)

« Bastan Avalli diye anlagma yapilsa da Mallar varis yerine
ulastiysa Alici bunu kullanip istisnaen de olsa Avalden
vazgecilmeye calisiimaktadir.

Banka Avali, Alici igin kredi limiti gerektirdigi igin bankaya teminat
verilmeli ayrica ek komisyon odenmelidir.

TURQNQKIN
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POLICE ORNEGI

BILL OF EXCHANGE

PLACE : KONYA/TURKEY
AMOUNT: xxx USD

DATE : 15/MAY/2023

USD xxx DUE ON 13/JUNE/2023 PLEASE PAY AGAINST THIS BILL OF EXCHANGE
TO THE ORDER OF Export Company LTD. STI. THE SUM OF USD xxx (xthousand xhundred x US

DOLLARS)
DUE DATE : 13/JUNE/2023

DRAWEE DRAWER

IMPORTER COMPANY LIMITED EXPORT COMPANY LTD. STI

Company Address Address:
INDIA KONYA / TURKEY

MATURITY :13/JUNE/2023|

TURANAKIN
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. anlasma saglamistur.

ODEME YONTEMLERI

KABUL KREDILI VESAIK MUKABILI
ORNEK VAKALAR

* Konya’dan Elma ihracati yapan firma Hindistan’a yaptigi Kabul
Kredili Vesaik Mukabili islemlerin cogunda 6demeyi gec de olsa
almistir, Policeler bazen siresi icinde 6denmiyor. Benzer islem
Kayseride oldu, Policeler 6denmedi maalesef. Dikkat!

* Marasli bir tekstil fabrikasi Kabul Kredili Vesaik Mukabili islemde
Policeye ve vesaiki bankaya sunacagina masraf olmasin diye kamyon
soforiine teslim etti, 2 defa police yenilemesi olmasina ragmen
tahsilat yapilamamistir.

* Gaziantep’ten bir sirketimiz Kabul Kredili Avalli Policeli anlasma
yapmis olmasina ragmen Urinler artik Italyaya vardigi icin Avalden
vazgecilmeye calisildi. italya’ya giden ihracatci siki pazarliklar sonrasi

TURQNQKIN
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KABUL KREDILi MUSTERi KABULLU ORNE

05-12/1997(423)

AKBANK

iHRACAT TAHSIL VESAIKI
MUSTERI TALIMAT MEKTUBU
EREGLI SUBESH/ KONYA s e s o
Referansimiz:
ALICE FIRMA:
PRIVATE

Agsfadm JOMIMO Kaysth ve ilisikee sundugumuz ihracat \Imlklnlﬂ
mhsiline Millctlerarass Ticares Odasy 'nea yaysmianan cari “Tah
Kumilar™n gdre ve isarctli galimatinz uya inca aracilik ctmenizi rica ederie. LIMITED

Vesaik Scevhk Sckli:
03 X Taahhanlo wgak postasiyta Village, Varthur Hobli Bangalore,
0O Kunycic Karnataka, India - 560103

TAHSIL KONUSU VESAIKIN POLICE VARSA VADESI HARICTEKI FAHSIL /IBRAZ BANKASI:
Dowiz Cinsi  USI» 19 Nizwn 20023 B
s ok (Polige iizerinde belirli bir vade l(ILI HANK LTD.
Tutan : 13.881,66 USD tarihi yer almalidir.) h Name: K gala, 1%, Block,
Teslim Sekli N K iti Bangalore
\'lc::ﬁ\: fﬁ“:k:*wl:ﬁﬁs‘iimulm KR ADI'S)KFsb ICICI Bank Lid. No 87, 1 St Block,
1St Cross, Kormangla, Bangalore, 560034,

Karnatak a I'ndaa
IFSC Code : ICICOD0E008
ACCOUNT NO : 100805002777

2 Adect
Demiz. |CMR/ | ; DIGER VESAIK -
VESAIK Kongim| FCR / enye ATR ./ | Paket Ceki Or3. Kopya
Fatura r AWIEE Sch EURD L stesi Listesi Polige | PHYTOSANITARY CERT. 1
Waybill
SAGLIK SERTIFIKASI 1

w

Orijinal 3 ~ - 1 - 3 -

£ [Ropya| , . 2 GDO [CERMEDIGINE
S = = 3 =z DAIR DERTIFIKA

Mal Cinsi: ( Tarkge ve yabancadilde) : Taze Elnva / Fresh Apple

Guarrrok Beyannameesi Tarih No: 28.02.2023/ 23 330100EX0004 1192 l Gilmrok Ismi: MERSIN GUOMRUK MD.

VESAIKIN TESL IM SEKLI EK TALIMAT

Poligenin kabul edilmiemesi halince kabul etmeme srotestosu

Vesuik, ddeme Karsilgginda alicsya teslim edilecekairn.
waptirilacakur.

sonra teslim edi lecekatir, Kabul cdilmis p<-l|qcmn vadesinde 0denmemesi ha'inde ddamneme

» -~ 4

Vesaik, alicimm polige k ilaveten

bankasinin avali veya odeme garantisingn temini Odeme/kabul ve ddememe/kabul etmeme durumlanmn tel

karghiganda teslim edlecektir. haberlegmesiyle bildirilmesi istenccektir.

X Wesaikin yukanda belirtilen tahsil/ibraz bankasiaa ulagtinimass

Veszik, ithalatgunin senct dazenleyip imzalamasindan
gerckmektedir.

sonra teslim edilecektir,
Vesaik, ithalatgidan Sdeme taahhiitnamesi alindiktan Tahsi Vibraz bantasinin segimi serbesttir.
sonra teslim edilcocktir.

Etlg,u 0O

a
ﬂ X Vesaik, poligeye alicinmin kadul imzas: ahinaiktan
Qa
Q
a
Q

X Tahsil/ibbraz bank B Y wve flan |protesto masrafi
WVesaik, bedelsiz ol arak teslim cdilecekiir. harigy aliciya aittir; alict 5d dii takdird 1.
:?l":'::"e: talimat hususunda alict. fisma ile mutabuk 0d  vazgcgilebilir. Bu durumda vesaikin alicrya teslim
|__kalnmigtir. edilecegi ve sz flann fi ait ofacag
BU BOLUM SUBEMIZCE DOLDURULACAKTIR. not edilmistir.
o R % X vazgegilermez Bu durumda vesaikin alciya teslim
a Thracatgs firma MBB NO: oo e edilmeyip talimatimaza basvurnulacag: not edilmigtr.
Vesak bedeli ...... -~ no.lu itracat DTH 'na i i :
gecitilocekir. Varsa sair talimat:
< B 1. Toplam fatura bedeli 17.446,66 USD olup faturada da behm ldngi
Q Vesaik karsihig kredi kullandsnlmaster. nzere 3.565,00 USD p gemi var dan onceal
=} Vesaik bedieli temlik edilmistir, 2. 3 SWB olarad dazer istir, orijimal BL. oflarak
00 Mubabir banka (e PO e A S basnlmmnsur Aymi zamanda teshm edilen vesaik seti igerisinde

TURANAKIN
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ODEME YONTEMLERI .

‘\fé%.

o L] L] ee ¢ %i%)%}/?
AKREDITIFLI ODEME %
..
\.

(Letter Of Credit / L/C )

lhrac edilen malin bedelinin ddenmesi konusunda belirli
kosullarin yerine getiriimesinden sonra odemenin
yapilacagina iliskin bir ¢esit banka teminatir.

Sarth bir odeme taahhudu olarak tanimlanabilir

lthalatci (amir) bankasindan (issuing bank) ihracatg
(lehdar-beneficiary) lehine bir akreditif agmasini ve
Ihracatcginin Ulkesindeki bir muhabir banka araciligiyla
haberdar edilmesini ister. Ihracatgi gerekli belgeleri dogru,
eksiksiz hazirlayip istenen tum Ozel sartlari da yerine
getirerek tahsilati bekler.

@ DI$ TICARET & DANISMANUK LTD. $T1
FOREIGN TRADE & CONSULTING



AKREDITIF ISLEMININ OZELLIKLERI

* Bu sistem, diger 6deme yontemlerine gore daha pahali olmasina
ragmen, en guvenilir olanidir. Hem saticiya hem de aliciya cesitli
faydalari vardir. Mal bedelinin banka taahhtudunde olmasi, transfer
riskinin buyuk oOlgude ortadan kalkmasi, satici ve alicinin kredi imkani
elde etmesi, gerekli kogullarin yerine getiriimesinin (belgelerin
incelenmesi) bankaca saglanmasi bu faydalar arasindadir.

 Akreditife bankalar ve belgeler Gzerinden islem yaparlar. Cunku
akreditif islemleri mallarla ilgili olmayip yapilacak hizmet ve islerle
igilidir.

TURQNQKIN

msl manms



AKREDITIFLI ODEME (L/C)
AKREDITIFLI ODEME TARAFLARI

.~ BANK .~ BANK

S S

ALICI SATICI IHBAR BANKASI AMIR BANKASI
(Applicant / Amir / (Beneficiary / Lehtar Beneficiary Bank Applicant Bank

ithalatci) / Thracatci)

& DIS TICARET & DANISMANUIK LTD, $T1.
T FOREIGN TRADE & CONSULT ING

- T




AKREDITIF ISLEMININ OZELLIKLERI

y/
J AVANTAJLAR

e Alc, saticinin anlasmaya uygun vesaik ibraz edeceginden emin
olur. Taraflar duruma gore 3.parti gozetim sirketi ile kaliteyi de
glivence altina alabilirler.

e Satici uygun vesaiki ibraz ettiginde malin bedelini alacagindan
emin olur.

e Satici, alicinin mali kabul etmeme, 6dememe risklerini bertaraf
etmis olur.

e Satici, akreditifine bankasindan yazili teyit almissa amir banka ve
ulke risklerini bertaraf etmis olur.

Akreditifler geri donltlemez oldugu icin Ureticiler korkmadan
imalata baslayabilir



AKREDITIF ISLEMININ OZELLIKLERI .

x DEZAVANTAJLAR

* |slem diger 6deme ydntemlerine gore karmasiktir
« |slem maliyeti diger 6deme yontemlerine gére yluksektir.

« Alici, bankasina teminat vermek durumundadir, kredi limiti gerekli.
» Akreditif isleminde kagit belgeler incelenmek Uzere taahhude giren
bankaya verilir, banka kagit belgeleri akreditif ve swift teknigine,
uluslararasi kurallar (UCP, ISBP, URR), gorus ve kararlara (ICC
gorusleri, Docdex kararlari) gore inceler, sonugta uygun bulursa

odeme yapar, aksi halde belgelere rezerv koyar ve ddeme
yapmaz. Zorluklari ¢oktur. Saticinin uygun belgeler sunabilmesi ve
parayl banka guvencesi ile alabilmesi icin akreditif ve swift
teknigini, UCP, ISBP, URR gibi kurallari ve ilgili karar ve gorusleri
cok iyi bilmesi gerekir ki bu her zaman mumkun olmamaktadir.

@ DI TICARET & DANISMANLIX LTD, $T1
FOREIGN TRADE & CONSULTING



AKREDITIF TURLERI

Teyitsiz (Unconfirmed/Without) Akreditif:

Amir banka tarafindan acilan bir akreditifte bir baska bankaya teyit
ekleme yetkisinin verilmedigi ancak amir banka tarafindan gorevili
bankanin atanabildigi akreditiflerdir. Bu tur akreditiflerde 6deme, kabul,
vadeli 6deme taahhudune girme ve vadesinde cdeme gibi gorevleri
amir banka ustlenir. Akreditifte gorevli banka varsa bu bankada isterse
kendisine verilen yetkiye dayanarak ibrazi karsilayabilir veya istira
yapabilir. Akreditif devredilebilir ise ve devirin yapilmasi gerekiyorsa
devri (Transferi) gorevli banka, eger gorevli banka yoksa amir banka
yapar. Cok guvenilmeyen musteriler ve riskli Ulkeler igin tercinh
edilmemelidir.

ORNEK VAKA
Adanadan Lubnan’a ihracat yapan firmamiz teyitsiz L/C ile ¢alisiyor,
birden patlak veren kriz tahsilatini engelledi, Lubnanli bankalar o
donem sadece teyitli L/C ddemelerini yapabilmistir.
@ 1 20NAKIN



AKREDITIF TURLERI
Teyitsiz (Without) Akreditif:

Satici (Lehtar) Satis S6zlesmesi (Proforma) Alict (Amir)

Akreditif Acilis
Basvurusu

Teyitsiz Akreditif
ihbar

Akreditif acilisi ve lehtara teyitsiz ihbar. Amir Bankasi
(Odeme Yeri)

ihbar Bankasi

URANAKIN

DI$ TICARET & DANISMANUIX LTD. ST
FOREIGN TRADE & CONSULTING




Mensaje

Sequence of Total

Form Documentary Credit
Doc. Credit Number

Date of Issue
Applicable Rules

Date and Place of Expir
Applicant

Beneficiary

Currency/Transac. Amoun
Available With... By...

Deferred Payment Detail

Partial Shipments
Transhipment

Port Loading/Airport De
Port Disc./Airport Dest
For Transportation tTo..
Latest Date of Shipment
Descrip.Goods or Servic

Documents Required

MT Vea ISSUE OF A DOCUMENTARY CREDIT
Cabecera mensaje F @1 CAIXESBEBXXXX @477 e8198a
Cabecera aplicacidn I 788 TGBATRISMXX U

27
A8
28
21C
4BE
21D
5a

59

2B
5 Y

a42P

a6

ENWVIADO

4 P 539

UCP LATEST WERSION
24991 5TURKEY

m ALAWA

SPAIN

CAMNAKKALE CAD. NO.11 SARTCAM,ADANA
TURKEY

EUR 1142aa,

TGEBATRISKMX

BY DEF PAYMEMNT

AT 45 DAYS AFTER

CMR DATE

ANY PORT IN TURKEY
BILBAD PORT, SPATIN
ALAavVA, SPATIN
24a9a1

(INCOTERMS 2828)
DAP ALAWA, SPAIN

+ DULY SIGMNED AND STAMPED COMMERCIAL INVOICE, IN 2
ORIGIMNALS FOR

AMOUNT OF 147.288 EUROS INDICATING THAT MANUFACTUR
ER OF GOODS IS

IlIIlllllllIIIlIIIlIllIlIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIOR
= AL

ANA SPATMN.

PIECES LOADED.

4+ CERTIFICATE OF ORIGIN ISSUED BY THE CHAMBER OF C
OMMERCE OF

TURKEY AND STIGMED BY BENEFICIARY.

4+ INSPECTION CERTIFICATE AND TEST PROTOCOL SIGMED

-5 .
m CONSIGMNEMENT MOTE CMR CONSIGMED AN ! TURQNQKIN
DIS TICARET & DANISMANUIK LTD. $T1.

T & UK LTD.
FOREIGN TRADE & CONSULTING



2208524, 12:44 CaixaBank | banca digital CaxaBankMow

+ ATR CERTIFICATE SIGMED BY THE CUSTOMS

Additional Conditions a4Th 1.0 NOT SEND ANY DRAFT IF NOT REQUESTED, IF PRESE
MNTED IT WILL BE
RETURMNED TO YOU WITH CHARGES AT YOUR EXPENSES.
2.8 DISCREPANCY FEE OF EUR 1@@ OR EQUIVALENT WILL
BE DEDUCTED
FROM REIMBURSEMENT FOR EACH SET OF DOCUMENTS PRESE
MTED WITH
DISCREPANCIES UNDER THIS L/C. DISCREPANCY FEE IS A
LWAYS OM
BENEFICIARIES ACCOUNT EVEN THOUGH L/C STIPULATES A
LL CHARGES OM
APPLICANTS ACCOUMNT .
3 .DODCUMENTS MUST BE SENT TO US BY INTERMATIOMNAL CO
URTER
4 .PLEASE FORWARD DOCUMENTS IN ONE LOT
S5.ALL DOCUMENTS MUST BE ISSUED IN ENGLISH UNLESS O
THERWISE STATED
S.WE MAY MNOT PROCESS TRAMNSACTIONS INVOLVING ANY CO
UNTRY, REGIOM
OR PARTY SANCTIOMED BY THE UN,US OR EU. WE ARE NOT

LTABLE FOR

ANY DELAY, MNON-PERFORMANCE OR/DISCLOSURE OF INFORM
ATION FOR
SANCTIONS REASONS.
7 .DOCUMENTS TO BE PRESENTED TO US THROUGH A BAMNK.
DOCUMENTS PRESENTED THROUGH A PARTY OTHER THAN A B
ANK WILL BE
RETURMNED TO THE PRESENTER AT THEIR COS5T AND RISK,
WITHOUT ANY
LTIABILITY AND RESPONSIBILITY OM OUR PART.
B.PAYMENT INSTRUCTIONS:
++ 22 .988EUR PAID IN ADVAMCE OUTSIDE THE LC
9. THIRD PARTY DOCUMENTS ACCEPTABLE
18.DOCUMENTS DATED BEFORE L/C OPENIMG ARE ACCEPTAB
LE
11.LS5C MUMBER CAMN ONLY BE WRITTEWN ON COMMERCIAL IM
VOICE
12 . CONFIRMATIOMN AND REIMBURSEMENT CHARGES AND MNOM-
UTILIZATION ARE
FOR BEMEFICIARY ™S ACCOUMNT

Account(s) for Charges 71D ALL COMMISSIONS AND CHARGES OUTSIDE
OF SPATN ARE FOR ACCOUNMT OF THE
BEMEFICIARY

Period for Presentation A8 215

Confirmation Instructio 49 MAY ADD

Requested Confirm. Part S58A TGBATRISHMNX

Instruction to the Bank Ta WE SHALL COVER YOU AT MATURITY ACCORDING YOUR IMNST
RUCTIONS

Sender to Receiwer Info T2Z ALL DOCUMENTS MUST BE SENT TO,

CATXABANK - GESTION DOCUMENTAL
C/SAMONTA, 21-25
a897a ST. JOAN DESPI, BARCELOMNA

TURANGKIN

& UK LTD.
FOREIGN TRADE & CONSULTING




AKREDITIF TURLERI e

Teyitli (Confirmed) Akreditifler

Akreditif sartlarina uygun belge sunulmasi ve istenen 0zel sartlarin da
yerine getirilmesi ile ihracat¢i onemli bir riski bertaraf etmis olmaktadir.
ithalatc icin de dnemli avantaj olsa da diger minimum riskler
sozlesmeye bagimsiz gozetim sirket belge talebi ile Mal riskleri de en
aza indirilmektedir. Finansman saglama imkani da vardir, akreditif
Iskontosu (erken odeme, kirma) yapilmaktadir.

® - © G

® 4 _@
N 7/ |

-'@)

g TURANAKIN

DIS TICARET & DANISMANLIX LTD.
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AKREDITIF TURLERI

Teyitli (Confirm) Akreditifler

Satici (Lehtar) AllCl (Amir)

1 Odeme ‘ N
.. 5 . Z\ Vesaik ve Borg
. Odeme 7 Kaydi
Vesaik Alacak .
ihbari
Déniilmez Odeme

=~ . Taahudu

“TBANK ~ ];ANK R
Vesaik ve Rambursman Talebi I ~~~~~~~ l
e ‘ Rambursman
Teyit Bankasi A.fmr Bankasi
(Odeme Yeri)

TURANAKIN

DI$ TICARET & DANISMANUIX LTD. ST
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AKREDITIF TURLERI

Teyitli (Confirmed) Akreditifler
Bir bankanin diger bir bankanin akreditifine teyidini ilave edebilmesi icin o
banka ile aralarinda bir teyit limitinin (line) olmasi gerekir, bunun disinda ulke
riski de gbz onlne alinmasi gereken baska bir husustur. Teyit bankasinin
yakimluligt amir bankaninkinden tamamen bagimsiz ve asildir. Akreditife
uygun evraklarin teyit bankasi veya gorevli bankaya ibraz edilmesi Gzerine teyit
bankasi yikumlultklerini yerine getirmek zorundadir.
Bu tir akreditiflerde 6deme, kabul, vadeli 6deme taahhlidine girme ve
vadesinde 6deme gibi gorevleri amir bankanin yanisira teyit bankasida lehtara
karsi Ustlenir. Teyitli akreditiflerin tercih edilmesinin en temel nedeni lehtarin
kendi Ulkesindeki bir bankanin glivencesini aramasi , yabanci ulke ve amir
banka riskini berteraf etmek istemesidir.
ORNEK VAKA
Mersinden bir firmamiz seneler dnce israile meyve suyu ihrac eder, Alici Uriin
kalitesi bozuk/dustk diye 6demeden kacinir. Teyitli L/C olmasi nedeniyle
itirazlarina karsi yazi yazilir ve Malin durumu ayri konu, Vesaik L/C sartlarini
uygun, 6demelisiniz denmesi sonucu 6deme gelmistir.

@ [URANAKIN




AKREDITIF TURLERI

ibrazda (Goriildiigiinde) Odemeli Akreditifler (Sight Credits)

Akreditifte istenen belgelerin ibraz edilmesi Gzerine ve bu belgelerin amir banka
veya gorevli banka -varsa teyit bankasi nezdinde uygun bulunmasindan sonra
bedeli hemen 6denen akreditiflerdir. Bu tiir akreditifler 6deme vadesi icermezler,
odeme vesaikin uygun bulunmasindan hemen sonra makul bir sirede akreditif
sartlarina uygun yapilir.

Vadeli Akreditifler(Def Payment Credits)
Akreditifte istenen belgelerin ibraz edilmesi lzerine ve bu belgelerin akreditif
bankasi veya gorevli banka -varsa teyit bankasi nezdinde uygun bulunmasindan
sonra bedeli akreditif sartlarina gore saptanan vadede o6denen akreditiflerdir. Bu
tur akreditiflerde police yoktur, 6deme vesaikin uygun bulunmasindan sonra ki
bir vadede akreditif sartlarina uygun yapilir.

Kabul Akreditifleri (Acceptance Credits)
Akreditifte istenen belgeler ve police(ler)in ibraz edilmesi lGizerine ve bu belgeler
ile police(ler)in amir banka veya gorevli banka -varsa teyit bankasi nezdinde
uygun bulunmasindan sonra bedeli police vadesinde 6denen akreditiflerdir.

TURQNQKIN
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AKREDITIF TURLERI

Istira Akreditifleri (Negotiation Credits)

Akreditif islemlerinde istira; ibraz konusu police ve/veya belgelerin degerinin
verilerek satin alinmasidir. ibraz konusu belgelerin sadece incelenmesi veya
gonderilmesi istira degildir. Istira akreditiflerinde police her zaman olmayabilir.
Burada istiray1 olusturan eylem bir baska tarafin esas muhatap (borglu) oldugu
police ve/veya belgelerin akreditifte kendisine istira yetkisi verilen bir tarafca
degerinin verilerek satin alinmasidir. Bu satin alma derhal 6deme veya belli bir
siire sonra 6deme yapilacagina dair taahhiit seklinde olabilir. istirada 6demeyi
istira bankasi kendi kaynagini kullanarak yapar.

Pesin Odemeli Akreditifler (Red Clause/Down Payment/In Advance Credits)
Kismen veya tamamen pesin ddemeli akreditiflerdir. Akreditif konusu mallarin
imali ve tedariki icin satici ihtiyaci olan bir kisim parayr alicidan avans
niteliginde talep edebilir, alici bunu kabul edip actiracagi akreditife bu tutari
sart olarak koyarsa bu pesin 6demeli akreditif olarak adlandirilir.

TURQNQKIN
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ORNEK 2 iSLEM — PESIN ODEMELi AKREDI

Pesin Akreditif (Red Clause)

Amir Banka : ABC Bank

31D: Date and Place of Expiry
21112014 HONG KONG
41A: Available with/by - SWIFT Addr
ABCBANK  MIX PAYMENT
328B: Currency Code Amount
USD. 62.000.-
42M: Mixed Payment Details
Red Clause USD.10.000
Sight USD.52.000
4TA: Additional Conditions
Red Clause amount of this L/C is USD.10.000 to be paid to the
beneficiary against advance payment quarantee and beneficiary’s
written declaration stating that please pay us usd.10.000 in
Advance under L/C nr. LC 1234567

.
S

-y
-\,_\:
- —— T

SAN.TIC A.S.HACI SABANCI

ORGANIZE SANAY] BOLGES!
SARICAM ADANATURKIYE
458: MAL VENVEYA HIZMETLERIN TANIMI
IREPALL/ POWER TRANSFORMER
(IEC) VALUED AT USD244,000.00 AS PER PROFORMA
INVOICE NUMBER DATED 805.2020 CFR
APAPA SEAPORT,LAGOS NIGERIA.
478: OZEL SARTLAR
[REPALLATEM 7 KINDLY PAY BENEFICIARY 15PERCENT OF FOB BEING
USD36,000.00 ONLY FROM TOTAL VALUE
CASH COVERED AS AT TODAY PLEASE PROVIDE TGBATRIS USD

CORRESPONDENT NAME AND AC NUMBER TO EFFECT PAYMENT

FOREIGN TRADE & CONSULTING



AKREDITIF TURLERI

Devredilebilir Akreditifler (Transferable Credits)
Devredilebilir akreditifler diger deyimiyle transfer edilebilir akreditifler cogu zaman
akreditif lehtarinin akreditif konusu malin Ureticisi, imalatcisi olmadigi ve sadece aracilik
ettigi zamanlarda kullanilmak Uzere gelistirilen bir akreditif ttridar.

Devir alan kimse (2.lehtar) akreditifi bir daha devredemez, devir alan tarafindan
devredene yapilan devir (iade) ikinci bir devir sayllmaz.

Devredilebilir akreditifler araciya (1.lehtara) fazla bir yik getirmeden, aracinin kendi
kaynaklarini kullanmadan ticaret yapmasina imkan verir.

Bir akreditifin devredilebilmesi icin mutlaka icerisinde "transferable" sozcugunun
gecmesi gerekir.

Devredilebilir bir akreditifin devredilmesi icin birinci lehtar tarafindan devir talimatinin
transfer ile yekili bankaya verilmesi gerekir. Birinci lehtar devir talimatinda

- Akreditifin tutari,

- Akreditifte belirtilen herhangi bir birim fiyati,

- vade tarihi,

- ibraz suresi,

- en son yukleme tarihini veya ylkleme icin verilen streyi(peryod)

azaltilabilir veya kisaltilabilir.

TURQNQKIN
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DEVREDILEBILIR AKREDITiF ORNEGI — ilk gelen

Hessage Receive Time = 10.07.Z2020 = 10:32

Message Type 2 720 - TRANSFER OF A DOCUMENTARY CREDIT
Delivery = W

Record Humber =

Sender =

BANKASTI A.S5.

ISTANBUL — TURKEY
Receiwver :

BANKASI A.S.

ISTANBUL - TURKEY
Value Date : 0
Currency : UsSD

Amouant : 92,135,00
Session Humber =
Seguence MNumber {(ISM)

:27:5eguence of Total
101

:40B: Form of Documentary Credit
IRREVCOCARBRLE
ADDING OUR COHEIRMAT ICON

:20: Transferring Banks Reference

:2l:Documentary Credit Number

:3lC:Date of Issue
00423
tH4OE:Applicable Rules
UCF LATEST VERSION
t31lD:Date amdf Place of Expiry
ZO00E81 6TURKEY
:52ZA:Issuing Bank of the Orig Documentar
TBALDEALXNHK
TRUST BANX ALGERIA - ALGIERS - ALGERIA
:50:First Beneficiary

ITHALAT WE IHRACAT LIMITED SIRKETI
COMTINUED IN FIELD 47A
159:5econd Beneficiary -NHame & MAddress

M.BASPINAR ORTA OLCEKLI SANAYI
SITESI SEYHAN/ADAHA

: FZ2B:Currency Code Amount
Currency : USD
Amount : #92.135,0048

:43P:Partial Shipments
ALLOWED
:43T:Transhipment
NOT ALLOWED
:44E:Poxt of Loading/Airport of Departur
ANY PORT IN TURKEY
:44F:Poxt of Discharge/Airport of Destin
ALGIERS PCRT
:44C:Latest Date of Shipment
200726
:45A:Description of Goods and/or Service
EQUIPMENTS AGRICOLES
ACCORDING TO PROFORMA INVOICE NO.
11/06/2020
MENTION TO BE INDICATED IN COMMERCIAL INVOICE.
DELIVERY TERMS: CFR ALGIERS PORT
:46A:Documents Required
+ 06 ORIGINAL COMMERCIAL INVOICE DULY SIGNED AND STAMPED
BY THE BENEFICIARY INDICATING THE UNIT PRICE ACCORDING TO THE
PRO-FORMA INVOICE STATING THE ORIGIN OF THE GOODS
+ 3/3 ORIGINAL CLEAN ON BOARD BILL OF LADING CONSIGNED TO THE
ORDER OF TRUST BANK ALGERIA NOTIFY APPLICANT MARKED FREIGHT
PREPAID
+ ORIGINAL CERTIFICATE OF ORIGIN ISSUED BY THE CHAMBER OF
COMMERCE OF EXPORTING COUNTRY (TURKEY ORIGIN)
+ 01 ORIGINAL PACKING LIST
+ ORIGINAL CERTIFICATE OF CONTROL OF QUALITY ISSUED BY
COMPETENTE AUTHORITY
+ 01 ORIGINAL CONFORMITY CERTIFICATE ISSUED BY BENEFICIARY
:47A:Additiconal Conditions
. INSURANCE COVERED BY APPLICANT
. ALL DOCUMENTS MUST BE DATED AND, SIGNED
. DOCUMENT NOT BEARING THE L/C NUMBER NOT ACCEPTABLE
. A DISCREPANCY FEES OF USD 200,- (OCUR) SHALL BE LEVIED ON ALL
DISCREPART DOCUMENTS
. DOCUMENTS DATED PRIOR TO L/C OPENING NOT ACCEPTABLE
. DOCUMENTS MUST BE PRESENTED IN ENGLISH LANGUAGE
. ALL DOCUMENTS MUST INDICATE THE BENEFICIAIRY'S NAME.
. ALL DOCUMENTS MUST BE ISSUED CN THE HEADING PAPER OF THE
ISSUING COMPANY.

TURANAKIN

& DANISMANLIX LTD.
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3RD PARTY AKREDITIF — Ugiincii Bankadan Dev

SWIFT AUTH. CORRECT ***=*
TRANSACTION_REF :

MESSAGE TYPE : 710 ADVICE OF A THIRD BANK'S DOCUMENTARY CREDIT
CORRESPONDENT : BRBAGB2LXXX - BANK OF BEIRUT (UK) LTD

ENTER DATE/TIME : 2020-07-17-16.59.43.144124

LAST UPDATE DATE/TIME : 2020-07-17-17.08.34.722785

TRANSFER DATE/TIME :2020-07-17-16.59.43.144124

INPUT REFERANS : 200717BRBAGB2LAXXX
OUTPUT REFERANS : 200717TGBATRISBXXXO
:27: SEQUENCE OF TOTAL

1/1

:40B: FORM OF DOCUMENTARY CREDIT
IRREVOCABLE

ADDING OUR CONFIRMATION

:20: SENDER'S TRN

:21: DOCUMENTARY CREDIT NUMBER

:31C: DATE OF ISSUE/TRANSFER OF THE CREDIT
200713
:40E: APPLICABLE RULES
UCP LATEST VERSION
:31D: DATE AND PLACE OF EXPIRY
210113 COUNTERS OF NEGOTIATING BANK
:S52A: ISSUING BANK BIC
ICITNGLAXXX - UNITY BANK PLC
:50: ORDERING CUSTOMER

COMPANY

STREET, OFF GBAGADA

ESTATE, GBAGADA, KOSOFE, LAGOS.
:59: BENEFICIARY

SAN.TIC. A.S. HACI SABANCI

TURANAKIN

& UK LTD.
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AKREDITIF ORNEGI

Swift OUTPUT : FIN 700 Issue of a Documentary Credit /
Akreditif Agiligi
Sender : CMMFRPPXXX | Gonderen Banka
CREDIT MUTUAL MERCHANDISE ET COMMERCIAL
(HEAD OFFICE) PARIS FRANCE
Receiver : FBBTRISXXX / Alici Banka
TURK FON BANKASI A.S.
(FOR ALL BRANCHES NOT LISTED)
ISTANBUL TURKEY
MUR : OIXCIC0621541236446
Message Text -----------------
27: Sequence of Total / Sayfa
1/1
40A: Form of Documentary Credit / Akreditif formati
IRREVOCABLE / GERIDONULEMEZ
20: Documentary Credit Number / Akreditif numarasi
LC-01-00401126-1
31C: Date of Issue / Agilig tarihi
Date : 17 November 2007
31D: Date and Place of Expiry / Tarih ve Bitim Yeri
Date : 13 December 2007 TURKEY (Teyitlide ihracatginin
tilkesi yazilir)
40E:Applicable Rules / Uygulanacak Kurallar
UCPURR LATEST VERSION / Bu akreditif ICC’nin
akreditiflere ve bankalararasi rambursmanlara iliskin bir 6rnek uygulama
kurallarinin yiirirliikte olan en son siiriimiine tabidir.
50: Applicant / Alici
XYZ ELECTRONICS FRANCE
PARIS FRANCE
59: Beneficiary / Satici
ABC ELEKTRONIK A.S
TAKSIM 34520 ISTANBUL TURKEY

32B: Currency Code ,Amount / Para cinsi, Tutar
Currency : USD

TURANAKIN

TICARET & DANISMANLIX LTD. $T1
FOREIGN TRADE & CONSULTING



AKREDITIF ORNEGI

39B: Maximum Credit Amount / Maksimum igslem
tutari

NOT EXCEEDING / Akreditif tutarini
asamaz

41A: Available With ...By .../ Gorevli Banka

FBBTRISXXX

TURK FON BANKASI A.S. ISTANBUL
TURKEY

BY NEGOTIATION / iSTIRA AKREDITIFi /
Teyitlide buraya ihracatginin iilke bankasi yazilir.

42C:Drafts at / Police .
SIGHT / Pesin Odemeli

42A:Drawee / poligenin hangi banka lizerine
keside edilecegini
ISSUING BANK / ithalatginin bankasi
Currency : USD
Amount : #31.213.#

URANAKIN

DI$ TICARET & DANISMANLIX LTD. $T1.
FOREIGN TRADE & CONSULTING



43P: Partial Shipments / Kismi yikleme
ALLOWED / Izin verilir
43T: Transhipment / Aktarma
NOT ALLOWED / izin verilmez
44E: Port of Loading / YUkleme limani
HAYDARPASA / ISTANBUL / TURKEY
44F: Port of Discharge / Bogaltma limani
LE HAVRE PORT FRANCE
44D: Shipment Period / YUkleme periyodu
NOT EARLIER THAN 071120 AND NOT LATER THAN 071122
20KASIM2007°'DEN ONCE OLAMAZ VE 22 KASIM 2007’DEN SONRA OLAMAZ
45A: Description of Goods and/or Services / Mal ve/veya Hizmet tanimi

DESCRIPTION BAND ~ QTY  UNIT/PRICE/USD
MAL TANIM / BAND / MIKTAR /BIRIM FIYAT
WTR TV 263900D WTRATO 376 83

FOR A TOTAL AMOUNT OF USD 31.213 AS PER PROFORMA

DATED ON NOVEMBER 11, 2007 / 11 KASIM 2007 TARIHLIi VE 31.213 USD TUTARLI
PROFORMA.

CIF - LA HAVRE PORT AS PER INCOTERMS 2000

46A: Documents Required / Gerekli belgeler

+ COPY OF A TR1 CERTIFICATE / A.TR1 BELGESi KOPYASI

+ SIGNED COMMERCIAL INVOICE IN 5 FOLDS / 5 NUSHA IMZALI FATURA

+ PACKING LIST IN 4 FOLDS / 4 NUSHA GEKi LISTESI

+ FULL SET OF CLEAN ON BOARD OCEAN BILL OF LADING MADE OUT TO

THE ORDER OF CREDIT MUTUAL MERCHANDISE ET COMMERCIAL, PARIS

FRANCE MARKED FREIGHT PREPAID AND SHOWING NOTIFY AS APPLICANT; DE GAULLE
ELECTRONICS FRANCE, 7 AVENUE, GUTENBERG 31120 PORTET SUR GARONNE, PARIS FRANCE
/ TUM SET OLARAK CREDIT MUTUAL BANK EMRINE DUZENLENMIS, NAVLUN GDENMIS,
BILGIDIRIM ITHALATGIYA YAPILACAK SEKILDE DENIZ KONSIMENTOSU DUZENLENMELI.

47A: Additional Conditions / EkK maddeler

+IN CASE OF DISCREPANCIES WE SHALL DEDUCT FROM SETTLEMENT

COUNTER VALUE OF EUR 105 PLUS EUR 30

TURANAKIN
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AKREDITIF ORNEGI

*HATALI EVRAK DUZENLEMESI OLURSA EUR 105 VE EUR 30 YAZISMA KOMISYONU KESILIR
+ DOCUMENTS MUST BE SENT TO US BY DHL OR ANY OTHER RAPID
COURIER SERVICE TO CREDIT MUTUAL MERCHANDISE ET COMMER* VESAIK
DHL VEYA DIGER KURYE FIRMALARI iLE SU ADRESE GONDERILMELI
CIAL, 2 AVENUE JC BONDUELLE BP84001 44040 PARIS FRANCE
+ ADDITIONAL FREIGHT CHARGES ON THE TRANSPORT DOCUMNETS ARE NOT
ACCEPTABLE. / EK NAVLUN MASRAFLARI VE DIGER NAKLIYE KABUL EDILMEZ
+ EXCLUSIONS MAY EFFECT TO COVERED RISKS AS PER THIS CREDIT
ARE NOT ACCEPTABLE / SINIRI GiZILMiS RiSKLER DISINDAKI iSTISNALAR
KABUL EDILMEZ.
71B: Charges / Masraflar
ALL ABROAD BANKING CHARGES AND OUR CABLE CHARGES ARE FOR
BENEFICIARY’S ACCOUNT / TUM ULKE DISINDAKi BANKACILIK MASRAF VE
ILETiISIM MASRAFLARI SATICIYA AITTIR.
48: Period for Presentation / Vesaikin Bankaya sunum suresi
11 DAYS
49: Confirmation Instructions / Teyit durumu
WITHOUT / Teyitsiz / CONFIRM yazilirsa Teyitli olur.
53:Reimbursement Bank / Rambursman (6deme) bankasi
78: Instructions to the Paying/Accepting/ Negotiating Bank / Saticinin Bankasina
talimatlar



ITHALAT AKREDITIF ACILIS TALEP FORMU

AKREDITIF ACILIS TALEP FORMU
YAPI ve KREDi BANKASI LEVENT JUBE Tarih: OF [ 09 | 2023

Agaﬁﬂa verilen bilgilere ve imzalamig oldugumuz GKTS hilkuimlerine istinaden déaniilemez bir akreditif metninin olu gturulmasini ve akabinde
onaylanmak ilizere tarafimiza iletilmesini talep ederiz.

Bankanizca, bu talimatimiz iizerine hazirlanacak olan taslak metinde tarafimizca diizeltmeleridedigiklikler yapilmas halinde bu
diizeltmelerimizi/defigikliklerimizi nihai talimatimiz olarak kabul etmeye Bankanz yetkilidir.
Bu sebeble onayh kiigat metin akreditifin son hali olup, draft izerinde olabilecek farkhliklar icin aynca talimat verilmeyecektir.

404 Form of Documentary Credit : Irrevocable Talep Edilen Muhabir Ban kaflhbar Bankasi
ZIHEJIANG CHOUZHOU CZCBCMN2X
Transferable E\fei:l Hayr YIWULEYUAN EAST JIANGBIN RD,YIWU ZHEJIANG,CHINA
31D: Akreditif Vadesi ve Vesaikin ibraz yeri : 05/111/2023 I [
50: Amir Firma Adi-Adresi Telefon ve Faks Numarasn
L .77 . SAC SANAYIWE TIC. LTD. §Ti. “ENII... e T e SARICAM ! ADANA J TURKMWE

§9: Lehdar Firma Adi-Adresic  __.. cooT o™ IRONESTEEL CO. LIMITED
[ CoTT T Tm T , KOWLOON, HONGEKONG.
228 Akreditif Doviz Cinsi ve Tutar : 294.775,- USD S9A: Tolerans Miktar [+/-)
41-42: Akreditif agadidaki belgeler mukabilinde,

I:I ibrazinda ddeme X I:I Wadeliddeme [ ...l dEn e gin sonra }

............. "den _.. gin } Vadel policenin kabuli Karma Odeme istira/ By Negotiation Anw Bank
9 polic Y Neg ¥

yoluyla kullandirilacaktir.

43P; Kismi Sevkiyata Miisaade [ ] xEdiecektr [ ] Edilmeyecekir
43T: Aktarmaya Misaade [ | xEdiecektr L] Edimeyecektir (1 }
A4AE: Yikleme Yeri: 44B/F: Vang yeri:
Arag ANY PORT, CHINA ISKENDERUN PORT, TURKIYE
44C: Yikleme Vadesi / 44D: Periyodu @ 15M10/2023
454: Mahn Tamimi veliveya Malin yabane: dildeki tamimi [1X Teslim 3ekli ( ICC Incoterms 2010 ) 1 Teslim Jekli ( ICC Incoterms 2020 )
GALVANIFED STEEL COIL [] ¥ Deniz olu [] FOB/FCA [] CFR/CPT [0 XCF/ck
SPECIFICATIONS: SHINY SURFACE, DX31D+Z, WIDTH TOLERANCE: +3/- ONMM, +/- 10% ON TOTAL QUANTITY AND AMOUNT.
Miktar Birim Fiyat 1 Kara/Hava yolu ] ExwW [0 DAaT/DPU (%) [] DaAP/DDP
Sigorta, fatura tutanmn %10 fazlasiyla yaptinlacaktir.
ban kamzcal:l firmamizca I:l i * ) DPU Incoterms 2020 secenedi ile gecerlidir.
E (“*Jukanda yer almayan teslim gekileri icin kullanlacaktir.
S
‘.-.\'
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|46A: istenen Vesaik : Bankamiz emrine cirolanmis / dizenlenmis tam takim

| [ Ticari Fatura 3 A=l 3 Nisha [] »idklendi ( On board ) kenigmento 3 A=l 3 Nisha
| 1 Mensei Sehadetnamesi 1 Asil 1 Nisha [] Ciro edimez nitelikli denizyolu tag. senedi .. A=l .. Ni=zha
| (I Sigorta Policesi ( *= ) 1 Azl 1 Nisha [ Ugak konigmentosu ... A=l .. Misha
| *#** } Ek Klozlar isteniyorsa belittiniz.____________ [ Charter Party Konismentosu ~ Al Nusha
[C] FCR Makliyeci makbuzu ..oAsl . Nosha
1 [ Ambalaj Listesi 3 A=l 3 Nisha [ Cok sekili (Multimedeljtazima belgesi ... A=l Misha
O Adirlik Listesi ... Asil .. Nizha [] CMR Uluslararas: hamule senedi ... A=l .. Nisha
| O Analiz Raporu 1 Asil 1 Nisha [] Posta Makbuzu .. Asl . Nisha
: [ ATR ... Azl ... Nisha [] Kurye Makbuzu ... A=l Misha
L1 Eurt ... Asil . Niisha [ Diger ... Asill . Nisha
|48: Yukleme belgesinin diizenlendigi tarinten itibaren [ Diger .. Azl Nosha
muhabir bankaya ibraz siresi (21 ) GUndir. [] Diger A=l ... Nisha
49: Teyit ile ilgili gartlar :
1 Teyitl ITI'I'ey'rtsiz [ Giéreviendirme istenmiyvor |_| Teyitzsiz [ Goreviendirme isteniyvor )

47A: Ozel Sartlar :

2-I1f China Government iszues law to increase export tax for contract commeodity before carge export declaration,zales price to increase according to the tax law of issued.

71 B: Muhabir Masraflan ] Bize [ X Karzitarafa aittir

Ekler [] Proforma fatura ] pie

|Ramburzman kurallanni igeren 725 sayili broglre tabidir.
{1} UCP 600" lin aktarma yasaklanmig olsa dahi tagiyicalarin aktarma yapmalanna izin verilen maddeleri ve tagiyicilanin
|aktarma hakkinin sakh tutu Idugu maddeleri gz oniinde bulundurulmahdir,

|stirmeksizin nakden ve defaten Bankaniz kayitlanina gore imzalamig-oldugumuz Genel Kredi ve Teminat Sozlegmesi hilkiimlerine istinaden Bankaniza

'Ighu akreditif Milletleraras) Ticaret Odasi'nca yayimlanan, Akreditif hakkindaki yeknesak kural ve kaideleri igeren 600 sayih brogiir ve Bankalararasi

(2) UCP 600 kapsaminda ibraz sliresi belirtiimedigi takdirde akreditif orijinal sevk belgesinin ibrazim gart koguyorsa, ibraz slresi sevk belgesi tarihinden
itibaren 21 giin olarak uygulamr.

Talep etmig oldugumuz akreditife konu alt iglemimizin gergek bir ticari mal alim satim iglemine dayandigin; alt iglemimizin gergek bir ticari mal alim
satim iglemine dayanmamasi durumunda ilgili akreditifin agilmas) &ncesinde Bankamiza bilgi vermekle yikimlia oldugumuzu; aksi takdirde her turli
mali, hukuki ve cezai mesuliyetin Jirketimize ait olacagini; Bankamzin bu kapsamda ugjrayacad tiim zararlan, idari para cezalan da dahil olmak ancak
bunlarla simirh olmamak tzere her tirlid mieyyideyi, vergi, resim, harg, masraf ve sair tim tutarlan Bankamzin ilk talebi izerine herhangi bir itiraz ileri

odemeyi gayrikabili ricu kabul, beyan ve taahhit ederiz

KaseM etkili imzalar

—



ITHALAT AKREDITIF ORNEGI

Sender LT : XXXXTRISAFEX
XXXXXXBANKASI AS. PLAZA
BUYUKDERE CADDESI LEVENT
ISTANBUL

Msg Type :700

Receiver LT : ICBKCNBJXXXX
INDUSTRIAL COMMERCIAL BANK OF
CHI (HEAD OFFICE)

MESSAGE BODY .

27: Sequence of Total 1/1 :

40A: Form of Documentary Credit
IRREVOCABLE :

20: Documentary Credit Number XX018
31C: Date of Issue 230803

40E: Applicable Rules UCP LATEST
VERSION

31D: Date and Place of Expiry 231031
TURKIYE :

50: Applicant : XXX GALVANIZ SAC

SAN.VE TIC.LTD. XX ADANA TURKIYE

59: Beneficiary
XXXXXXCO., LIMITED XXXX, HONG
KONG :

32B: Currency Code / Amount

USD 266.375, :

39A: Percentage Credit Amount Tolerance
10/10

41A: Available With ... By ...
XXXXTRISFEX BY PAYMENT :

43P: Partial Shipments NOT ALLOWED
43T: Transhipment ALLOWED

44E: Port of Loading / Airport of Departure
ANY PORT IN CHINA :

44F: Port of Discharge / Airport of
Destination ISKENDERUN, TURKIYE
:44C: Latest Date of Shipment 230915

RENOKIN

: SN



45A: Description of Goods and/or Services GALVANIZED
STEEL COIL SHINY +/-10% ON TOTAL QUANTITY AND
AMOUNT QUANTITY: XX0 TONS.

TERMS OF DELIVERY:CIF ISKENDERUN, TURKIYE
(INCOTERMS 2020) :

46A: Documents Required

+3 ORIGINALS PLUS 3 COPIES OF COMMERCIAL
INVOICE DULY SIGNED BY THE BENEFICIARY
INDICATING CIF VALUE

+3/3 ORIGINALS PLUS 3 NN COPIES OF SHIPPED ON
BOARD OCEAN BILL OF LADING MADE OUT TO ORDER
AND BLANK ENDORSED, MARKED FREIGHT PREPAID
OR FREIGHT PAYABLE AS PER CHARTER PARTY AND
NOTIFY APPLICANT'S FULL NAME AND ADDRESS. .
+FULL SET OF INSURANCE POLICY ISSUED OR

47A: Additional Conditions +ALL DOCS WILL BE'SENT TO
OUR BANK'S ADDRESS:XXXXX BANKASI A.S. H/O“
BANKACILIK USSU, CAYIROVA,KOCAELI TURKIYE BY
ANY SPECIAL COURIER SERVICE. . +USD100
DISCREPANCY FEE FOR EACH SET OF DOCS WILL BE
DEDUCTED FROM PROCEEDS,IF DOCUMENTS
PRESENTED WITH THE DISCREPANCIES. .

+ALL DOCUMENTS MUST BE ISSUED IN ENGLISH
EXCEPT PREPRINTED FORMS. .

+IF THE DUE DATE COINCIDES WITH A NATIONAL
HOLIDAY AND NON-BANKING DAY IN TURKIYE AND/OR
IN THE COUNTRY OF THE REIMBURSEMENT BANK DUE
DATE WILL BE POSTPONED TO THE NEXT WORKING
DAY. . +DOCUMENTS ISSUED OR DATED PRIOR TO THIS
DOCUMENTARY CREDIT ISSUANCE DATE NOT

ENDORSED TO THE ORDER OF XXXX BANKASI A.S. FOR ACCEPTABLE.

THE CIF INVOICE VALUE PLUS 10 PERCENT COVERING
ALL RISKS, INSTITUTE CARGO CLAUSES (A), WAR
RISKS INSTITUTE WAR CLAUSES (CARGO), S.R. AND
C.C. AND N.D. AND T.P. INDICATING CLAIMS PAYABLE
IN TURKEY IN THE CURRENCY OF THE CREDIT AND
IRRESPECTIVE OF PERCENTAGE AND SHOWING THE
PREMIUM PAID.

+1 ORIGINAL PLUS 1 COPY OF CERTIFICATE OF ORIGIN

71D: Charges ALL BANKING COMMISSIONS AND
CHARGES OUTSIDE OF TURKIYE ARE FOR
BENEFICIARY'S ACCOUNT. :

48: Period For Presentation in Days 28 :

49: Confirmation Instructions WITHOUT

78: Instructions to the Paying / Accepting / Negotiating Bank
UPON PRESENTATION OF CREDIT CONFORM DOCS TO
OUR BANK WE WILL COVER YOU AS PER YOUR

ISSUED BY THE CHAMBER OF COMMERCE INDICATING INSTRUCTIONS WITH 2 WORKING DAYS VALUE.

ORIGIN OF THE GOODS. . +3 ORIGINALS PLUS 3 COPIES
OF PACKING LIST . +1 ORIGINAL PLUS 1 COPY OF
ANALYSIS REPORT ISSUED BY BENEFICIARY. :

57A: 'Advise Through' Bank CZCBCN2XXXX

"7, YRR



Odeme Sekli

Pesin Odeme

%kreditiﬂi
Odeme

'\:r‘_'esaik Mulkabili
Odeme

I“flal Mukabili
Odeme

Mallarin Teslimi

Odeme yapil-
diktan sonra

Odeme yapil-
diktan sonra

Odeme yapil-
diktan sonra
(Kabul Kredili
Vesak Mukabili
islemlerde ode-
me yapilmadan
once)

Odeme yapil-
diktan sonra

Odeme Zamani

Sevkiyattan Once

Sevkiyatla ilgili do-
kiumanlar alindiginda
veya akreditifin tirune
gore belirlenen vade

sonunda

Vesikalar bankaya ulast-
dinda (Kabul Kredili Ve-
saik Mukabili islemlerde
police vadesinde)

Mallar teslim edildikk-

ten sonra

ihracatcinin Riski

Yok

Yok

(Ancak vade sozkonusu
cldugunda kur riski ile kars
kargiya kalinmaktadir.)

ithalatci mallan almaktan
vazgecebilir. Bu durumda
mal bedelini tahsil edeme-
yen ihracatci mallan geri
cekmek zorunda kalmalk-
tadir.Ayrica vadeli vesaik
mukabili islemlerde kur riski
bulunmaktadir.

En riskli ddeme sekli Malla-
rin bedelini tahsil etmeden
gonderen ihracatcl, odeme
konusunda ithalatciya
uymak zorundadir. Mal
bedelinin cdenmeme riski
bulunmaktadir. Mal bedeli
gec odendiginde de kur
riski ile kargilasilmaktadir.

ODEME SEKILLERININ GENEL OLARAK KARSILASTIRILMALI

ithalatcinin Riski

En riskli ddeme sekli Malla-
rin bedelini pesin odeyen
ithalatci, isteklerine uygun
mali alip alamayacagdi konu-
sunda risk ustlenmektedir.

Yok

(Ancak vade sozkonusu
oldugunda kur riski ile karsi
kargiya kalinmaktadir.)

Kabul Kredili Vesaik Muka-
bili islem tercih edilmedigin-
de ithalatg mallan gorme-
den vesaik bedelini cdemek
zorunda kalacagindan,
anlasmaya uygun olmayan
nitelikli mallarla karsilasabil-
mektedir.

Yok



ORNEK ISLEM (OLUMSUZ ISLEM) AT SIG

Banglades ulke mevzuati geregi 5 bin USD Ustu ithalatta akreditif
acmak zorundadir. Alici ile fiyatta ve 6demede mutabakat saglanir ve
sozlesme imzalanir ancak Alici Glke siyasi sorunlari, ticari riskler
nedeniyle Turk Bankalari Banglades bankalarinin akreditiflerine teyit
eklemek istemiyor. Birkac Tirk Bankasi Asian Development Bank
aracihigi ile teyit imkani sunuyor ancak Alicinin bankasi o anlasmali
bankalar arasinda degil. Deneme 5 Konteyner Sogan ihracati icin
teyitsiz olsa da olsun, Eximbanktan Alacak Sigortasi yaparsak tahsilat
riskimizi azaltiriz diye uretici ile de mutabik kaldik. Bunlarla ugrasirken
daha once Bangladeste yasanan Sogan krizinde cok sayida Alicit Mal
bozuldu diye lriinden vazgecip Armatorler/Forwarder firmalari ihracat
ve ithalatcilarla ciddi sorunlar yasadigi icin CMA Alici ve Saticidan
Taahhitname aldi. Bunlarla ugrasirken CMA yuklemeyi bu hafta
yapmiyorum diye 10 giin erteledi. Buna kizan Alici akreditifi iptal
etmistir. Isin dogasi geregi baz tilkelerde ticaret yapmak zordur!




Tesekkurler!

TURANAKIN
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Ziyapasa Bulvari No:78 Glinep Ziyapasa Is Merkezi
K.2 D.201 P.K. 01060 Seyhan / ADANA

www.turanakin.com
turan.akin@turanakin.com

M:+90533581 3027 T:+490 3225020044
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